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RESUMO

QO processo de ocupagao por que passa a Amazdnia de
senvolve-se paralelo a um crescente empobrecimento da maior
parte da populagao imigrante, geralmente carente e desprepa
rada para a vivéncia na floresta tropical Gmida, e ao desen
volvimento extensivo do capitalismo que, hoje de forma am
pliada, determina todas as relagoes sociais de produgao e

de reprodug¢ao camponesa.

Este contexto produziu unidades familiares agrico
las de baixa renda que, amiude, enfrentam restrigbes de dis
ponibilidade de recursos, imperfeigOes na tecnologia gerada
e imperfeicao de mercado, restrigoOes estas que basicamente

obstam o bom desempenho destas unidades.

O presente estudo pretende investigar se o fato de
eliminar o intermediario no processo de comercializacéo,au§
ves da comercializacao direta entre produtores rurais e con
sumidores, reduz parte das restricoes de mercado e concorre

para o desenvolvimento destes produtores e seus familiares.

A analise é feita junto ao grupo de produtores ru
rais, do rol assistido pela EMATER-PA no municipio de Santa
rém, que executa a comercializacao de sua produgdo agrico
la diretamente com os consumidores na feira-livre de produ
tores daquele municipio. A analise nao € exaustiva, pois dei
xa de relacionar parte dos movimentos de transformacoes pe
los quais vém passando os produtores santarenos. Neste aspec
to & necessario se afirmar que apenas é discutido o processo
de "comercializagao direta" como uma estratégia de desenvol

vimento, deixando o caminho aberto para outras pesquisas.

Ha evidencia de que este processo de comercializacao
traz vantagens para o produtor rural, aumentando a margem
bruta por nectare. Entretanto, em seu conjunto, a estratégia

esta imperfeita e o redirecionamento nas suas agbes €  im

prescindivel.
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ABSTRACT

The Amazon occupation process develops itself, of

the same time of a increasing impoverishiment of the most

part of the immigrant population, usually destituted and
desprepared to live in the Amazon Forest, also to the
extensive captalism's development that, nowadays by an

ampliefied way, determines every farmers social relations

of production and reproduction.

This contex produced some families farms of low
revenues, that often, find some restrictions of financial
resources, imperfections in the tecnology produced and
imperfections on market. Those restrictions obstruct basi

cally the good perfomance of those units.

The purpose of this study is to investigate ¥
the fact of eliminate the intemmediate agent in the commercia
lization process, by direct commercialization between rural

producers and consumers, reduces some of the restrictions

and cooperates for the development of those families farms.

The analysis is done with an rural producers group,
that receive extension service from EMATER-PA, at Santarém-
city, that commercializate their agricultural production
directly with consumers at the rural producers free- market
of that city. The analysis is not exhaustive, becouse do
not relate some of the transformations movement that sSanta
reno producers are passing through. And so, by this reason
it is necessary to affirm that direct comercialization process is only

like strategy development, openning spaces for another research.

There are some evidences that this commercialization
process is adavantageous for rural producers, increasing the
gross margin by hectare. However, as a whole, the strategy
is imperfect, and so the readjustment of its actions is ne

cessary.
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1 - INTRODUCAO

1.1 - O problema e sua importancia

O empobrecimento aksoluto da maior parte da popula
¢ao imigrante que hoje ocupa a Amazdnia constitui-se em um
dos resultados negativos marcantes do processo de ocupagao

por que vem passando aguela Regiao.

Ao servir de panaceia para o recrudescimento dos
conflitos sociais, especialmente aqueles ligados a posse
da terra, que ocorriam no resto do pais, a Amazonia se que
dou a tatica do Governo Federal, o qual, adotando uma poli
tica "nova, sistematica e ativa" de colonizac¢ao, legou aque
la regidao um contingente de "desbravadores", geralmente ca
rentes e despreparados para a vivéncia na floresta tropi
cal umida e para prover seu aproveitamento adequado, dei
xando-o0s desprezados e dispersados.

Destarte, segundo observa IANNI (1979), na Amazo
nia, periodo compreendido entre 1964-1978, ocorreu princi
palmente um desenvolvimento extensivo do capitalismo. As
relagoes capitalistas de producao modificaram a forma ex
trativista agropecuaria e as relagoOes sociais de producao
tradicionais, as quais se voltaram em proveito do capital
e da sua reproducao de forma ampliada l/. Este foi o qua
dro geral no qual se integrou a politica estatal de ocupa
¢ao, inclusive a colonizagao dirigida, oficial e particu
lar, cuja "démarche" foi gerar uma diversidade de situa
¢oes nas quais o capital subordina a reprodugao do  traba
lho camponés.

; » ] . -~ .
& Em verdade, as formas tradicionais de exploracao, que ainda hoje

permanecem em muitas atividades em fungao da ldgica do capital,
eram também executadas em proveito do capital (capital dos serin
gais, dos castanhais, etc.).

'._J




Nao obstante, neste ambiente de condigdes insatis

fatorias, o homem sonha em melhorar de vida e, "travesti
do" de proprietario rural - pequeno produtor - vai consta
tando que os retornos ao capital e ao trabalho por ele em
pregado em sua "propriedade" nem sempre sdoc compensatdrios;
mas a necessidade de sobrevivéncia o forca a continuar 1lu
tando contra e/ou a favor de situagdes gue ele pouco com

preende.

Uma dessas situagoes, observada por RODRIGUES (1986),
€ aquela em que a producao camponesa, para se reproduzir,
se subordina ao capital, nao s6 obedecendo a sua logica, em
termos de direcao do processo de trabalho, mas também uti
lizando, como meio fundamental, a tecnologia produzida das
relagoes capitalistas e que lhe aparece como imposicao e

também como necessidade.

Neste contexto, deve-se considerar o servigo ofici
al de extensao rural, que fazendo uso de um modelo de acao

2/

difusionista =’ busca auxiliar o homem rural na conquista

de seu tao almejado bem-estar econdmico e social.

Estas e outras circunstancias promoveram a formacao
de unidades familiares agricolas de baixa renda que, amid
de, enfrentam restricoes de disponibilidade de recursos,
imperfeigao na tecnologia gerada e imperfeicao de mercado;
restrigoes estas que basicamente obstam o bom desempenho

destas unidades.

Varias linhas de investigacao tém apontado especi
ficamente esta ou aquela restricao como a causadora princi
pal da fonte de pobreza na agricultura, existindo uma cor
rente muito forte daqueles que consideram as imperfeicoes do

mercado comc a limitagao mais importante. As medidas suge

z "... a logica do capital exigiu da extensdo, como um projeto educa

tivo para a zona rural, que ela fosse um instrumento da reproducio
da contradigao capital X trabalho no campo, pela ampliacdo da divi
sao social e técnica do trabalho neste setor, que necessariamente
levaria a expropriacao do saber e do trabalho de uma maioria para
que ficasse garantido o dominio e o lucro de uma minoria".
FONSECA, 1985. p. 183.




ridas para correcao dessas imperfeicbes preconizam o bom fun
cionamento dos mercados de capital e crédito, terra, traba
lho, demais insumos e produtos.

SCHULTZ (1965) observa que o crescimento do valor
dos produtos agricolas aumentaria os retornos marginais dos
fatores agricolas e isto induziria o produtor a fazer in
vestimentos adicionais nesses fatores. GAL (1981) enfatiza
que um mercado de produto da forma organizacional coopera
tiva facilita o desenvolvimento, a medida que elimina os
intermediarios, promove distribuicdo mais equitativa do va
lor agregado, gera uma demanda adicional pelo incremento da
renda e diversifica a produgao agricola. Segundo WEITZ
(1978) , o agricultor que nao tem a convicgao de que mudan
c¢as em sua propriedade se reverteriam em incremento na sua
renda, mostra-se desinteressado em promové-las, o que evi
dencia ser a oportunidade de aumentar a renda um dos mais

importantes fatores motivacionais para ele.

Por outro lado, nas unidades familiares que produ
zem basicamente alimentos, os efeitos das imperfeicdes de
mercado mostram-se mais acentuados. Primeiro porque a pro
dugao € realizada em pequer. escala e segundo porque O pro
dutor retém parte desta produgao para a auto-subsisténcia.
Ora, isto implica em se admitir que o excedente que vai pa
ra o mercado € pequeno e/ou eventua., € O que se observa
em alguns casos € o proprio produtor carregando este exce
dente para comercializa-lo diretamente, o que em algumas €po
cas do ano é compensatorio, em funcao de o valor do produ
to marginal de seu trabalho ser guase nulo. Mas na maioria
das vezes este excedente € reunido pelo intermediario que,
se aproveitando da dispersao e do baixo poder negociador
do pequeno produtor, subordina-o a uma cruel dependéncia
de pregos e cotas de produgao, impedindo que o estimulo de
pregos chegue a eles.

Sobre este assunto, LOPES (1973) ressalta que "o




excedente agricola mobilizado para o setor urbano € resul

tado da soma dos multiplos excedentes provenientes de pe
guenas unidades produtoras - e gque sao canalizados por in
termediarios que se apropriam da elevagao (sic) dos pre
o A R R

Para AMARAL (1975), a comercializacao realizada pe
lo pequeno produtor através de agentes intermediarios en
volve dois aspectos importantes. O primeiro diz respeito
aos custos com que se defrontam os agricultores, decorren
tes da relagao de dependéncia que se estabelece. Em muitos
casos o0 agricultor depende exclusivamente do intermediario
para a venda do produto. O monopdlio das informagoes confe
re a esse comprador o poder de fixar o preco que pagara ao
agricultor, acarretando uma redistribuicao de renda desfa
voravel ao pequeno produtor; o segundo aspecto se refere
aos beneficios decorrentes do relacionamento entre o agri
cultor e o intermediario. Em alguns casos, além de ter o
intermediario como Gnico comprador de seus produtos, o pro
dutor estabelece com este um relacionamento mais pessoal,
gue possibilita a ocorréncia de transacdes financeiras na
forma de pequenos empréstimos e adiantamentos.

Releva notar, entretanto, gque nas condigoes de pro

3/

dugao camponesa =~ o trabalho se realiza prioritariamente
com o objetivo de produzir os meios de vida, posto que nao
sao o lucro e/ou a acumulacao seus orientadores. Mas a ne
cessidade de os camponeses adquirirem os bens necessarios
para sobreviverem, bem como os meios de produgao de que nao
dispdem, os leva a um processo de auto-expropriagao via
sobre-trabalho, e de dependéncia ao capital comercial e

usurario.

Neste sentido, a diversificacao das atividades pro
dutivas, a especializacao, a alocacao da forca de traba lho,

3 Por producao camponesa entende-se aquela realizada pela familia,

_com seus proprios meios de producao e que se basta a si mesma, com
&a1tnﬂxﬂho;(verzgﬁmdﬂxaAl——delﬁﬂtadk>dasumﬂimbs produti
vas em classes economicas).




© mecanismo da "alternatividade", enfim, as ditas "leis"
de funcionamento das unidades familiares saem da O6rbita da
decisao autonoma dos membros destas unidades pois, de fa
to, sao determinadas pelos mecanismos do préprio mercado
capitalista a que estao submetidas (PACHECO, 1980).

Varios outros estudos, como os de MITTENDORF (1978),
HARRISON et alii (1976), RODANTE (1965) e ABBOTT (1962) ,
dentre outros, tém reunido informacoes e/ou indicadores de
que o processo de comercializacao é um dos grandes penali

zadores do pequeno produtor rural.

Métodos eficazes e politicas racionais de comercia
lizagao agricola, portanto, podem proporcionar a reducao
de etapas no processo de intermediacao, possibilitando ao
produtor rural uma remuneragao mais justa e transferindo
para o consumidor um produto mais barato pela diminuicao

da margem de comercializacgao.

O processo de comercializacao direta entre produ
tor e consumidor -~ feira livre de produtores rurais - é
uma das estratégias que vém sendo realizadas pelo servigo
oficial de assistéencia técnica e extensao rural - ATER -
cujo objetivo € minimizar parte das distorgoes de mercado
que penalizam o produtor rural. Nao obstante, esta estraté
gia constitui-se apenas na emblematica de que o "atravessa

n

dor" & o grande vilao, visto que ndo contém mecanismos que
alteram as estruturas soécio-politicas e econdmicas das so

ciedades rurais.

No Estado do Para, a Empresa de Assisténcia Técni
ca e Extensao Rural - EMATER - vem praticando esta estrate
gia ha mais de cinco anos e embora a operacionalizacao da
mesma venha contando com 6tima receptividade de produtores
e consumidores, a auséncia de indicadores mais preciosos

nao permitem analises prospectivas de longo prazo.

Face a estas questoes, e considerando a importég
cia de gque se revestem tais indicadores para o processo de

planejamento da ATER e a organizacao dos pequenos produto




res, busca-se neste estudo discutir a aplicabilidade desse
processo de comercializagda. Vale ressaltar que nao se tra
ta de uma avaliagao da pratica da Extensao Rural, mas sim
da adequagao de uma estratégia que se descortina como uma
saida para resolver o intrincado caminho do desenvolvimen

to auto-sustentado dos pequenos produtores rurais.

1.2 = Objetivo

l.2.1 - Geral

Analisar a eficacia do sistema de comercializacio -
"feira-livre de pequenos produtores rurais" - em Santarém-Pa
ra, enquanto instrumento indutor do desenvolvimento verifi
cando os impactos sobre o modo de vida dos produtores 'rg
rais.

1.2.2 - Especificos

a) Comparar as unidades agricolas dos produtores
envolvidos na estratégia de comercializacdo direta - produ
tores feirantes, com as unidades agricolas dos produtores
nao envolvidos - produtores ndo feirantes, em termos do com
portamento e associacgao das variaveis terra, capital de ex
ploracao fixo, capital de exploracido variavel e mio—de-obra

com o valor bruto de producgao.

b) Verificar se existe diferencga de renda entre os

produtores feirantes e os produtores nao feirantes.

c) Determinar o resultado econdmico das unidades

agricolas, dos produtores feirantes e nao feirantes, atra

vés da analise marginal.




d) Identificar os beneficios sociais oriundos da
utilizacao dessa estratégia.

e) Identificar os pontos de estrangulamento na exe
cugao da estratégia.

f) Recomendar agdOes ao servico de ATER, face a rea
lidade estudada.




2 - METODOLOGIA

2.1 - Aspectos sbécio-econdmicos da area de estudo

O municipio de Santarém, com 26.058 km2 de superfi
cie, ocupa cerca de 2,08% da area territorial do Estado do
Para. Sua situacao geografica é um privilégio, na medida em
que os trés principais meios de transporte - hidroviario,
rodoviario e aerovidrio - lhe conferem o papel de centro
polarizador das microrregioes homogéneas do Médio Amazonas
Paraense e Tapajos, num total de 9 municipios, constituin
do-o no maior entreposto comercial destas microrregides e
no principal importador e exportador da drea. O municipio,
ao mesmo tempo em que demanda produtos manufaturados de va
rios centros urbanos de maior porte, fornece matéria prima

variada aos mercados nacional e internacional.

o

2.1.1 - Aspectos demograficos

As estimativas referentes ao periodo 1970-80 (tabe
la 1) evidenciam um crescimento médio global da populagdo
de cerca de 3,21% ao ano, desagregado em uma taxa média de
5,51% ao anco para a populagao de area urbana e de uma taxa
média negativa de 1,3% ao ano, aproximadamente, para a po

pulacao da area rural.

Considerando-se estas taxas, verifica-se um pro
cesso de continuo esvaziamento do meio rural e o consequen
te esfalfamento da forgca de trabalho familiar, na qual a
mulher representa 50% (tabela 2), aproximadamente. Hoje
(1988), infere-se por estimativa que cerca de 71% da popu
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lagao de Santarém vive na sede do municipio, corroborando
a classificacgao de cidade de médio porte - segundo o qua
dro nacional de urbanizacao.

A tabela 3 mostra que crescem os residentes nao na
turais do municipio a uma taxa média anual de 9,5%, o que
indica que o municipio vem arregimentando populacgao de ou

tros centros; € crescente a procedéncia do meio rural, re
presentada por uma taxa média de 6,43% ao ano. Quanto ao
grau de instrucao formal, a tabela 3 evidencia que 58,48%
da populagao nao tem instrucgdo; 29,63% tem instrucao ele
mentar; 8,39% tem o 1?9 grau; 3,08% tem o 29 grau e apenas

0,42% tem curso superior (inclusive mestrado e doutorado).

Embora a distribuigao da populacgao economicamente
ativa - PEA - mostre concentracao no setor primario, veri
fica-se que no periodo estudado houve um decréscimo em tor
no de - 1,46%, enquanto os setores secundario e terciario
cresceram cerca de 9,55% e 8,72%, respectivamente. A evolu
cao da distribuigdo da PEA indica a recentidade do proces
so de transformagao estrutural pelo qual vem passando o mu
nicipio, subordinado a um desenvolvimento econdmico incipi
ente representado pelo agroextrativismo e por um parque in

dustrial inexpressivo.

2.1.2 - Estrutura agraria

Na tabela 4, onde consta a condigao do produtor, ha
indicagoes de que no periodo 1970-80, o significativo cres
cimento da forma juridica "proprietdarios" e o decréscimo,
tanto no numero de estabelecimentos quanto em area, das for
mas "parceiros" e "ocupantes", constituem-se na resultante
do processo de concentragac fundiaria pelo qual vem passan
do o municipio. Os dados da tabela 5 bem evidenciam o cres
cimento de cerca de 400% no numero de estabelecimento do

estrato 100 a 1.000 ha. No periodo 1970-85, este crescimen
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to € da ordem de 768,84% e 403,11% para estabelecimentos e

area, respectivamente.

Convém notar que o crescimento do numero de estabe
lecimentos compreendidos no estrato inicial da tabela
(0 — — 10 ha) foi negativo no periodo 1970-80, positivo
no periodo 1980-85, e que, embora houvesse decréscimo na
participacao deste no total de estabelecimentos, ele ainda
compunha cerca de 36% deste total.

Verifica-se ainda que os estabelecimentos de ate
100 ha participavam com 97% e 61% dos totais de estabeleci
mentos e area em 1970 e tiveram esta participacao reduzida
para 81% e 37% em 1985.

Esta situagao de posse e de utilizagao, que veremos
logo em sequida, gera disto.c¢oes alocativas com importan
tes impactos sobre a absorcao (d: mao-de-obra existente no
setor rural. E evidente que a entrada de grandes empresas
nos setores madeireiro e pecuario, principalmente, se faz as
custas da expulsao dos pequenos agricultores que, por nao
auferirem rendas suficientes para a permanéncia no negocio
agricola, vendem suas propriedades e/ou posses, intensifi

.cando desta forma o fluxo migratorio no sentido rural-urba

no, conforme evidenciam os dados da tabela 3.

2.1.3 - Aspectos economicos

Do ponto de vista estrutural, observa-se na tabela
3 o efetivo crescimento da PEA do setor terciario, embora
a maior parcela ainda exercga atividades primarias. Todavia,
em termos de renda, pode-se creditar ao setor terciario a
maior participagao em sua composigao; isto em fungao da
propria vocagao do nucleo urbano principal que, como ja foi
referido, € o verdadeiro entreposto comercial das duas mi
crorregidoes, além do que concentra boa parte das Unidades

Regionais dos servigos publicos estadual e federal.
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A tabela 6 mostra que a area utilizada com lavou
ras temporarias cresceu 76,05% entre 1970 e 1980. Logo em
seguida, (1980-86) as lavouras de arroz, feijao, juta e mi
lho sofreram um decréscimo acentuado na area colhida. Nao
obstante, a lavoura de mandioca teve um crescimento em area
colhida (1980-86) em torno de 459,47% (tabela 7) , refletin
do desta forma a preferéncia dos produtores por cultivos
menos dependentes de tecnologias e/ou insumos modernos e
que apresentam efeito negativo quando substituido por ou
tras atividades. Neste caso, pode-se inferir gque a queda
na producao de arroz e o concomitante crescimento da produ
¢ao de mandioca, cerca de 818,06%, devem-se aos melhores
precos da farinha em relacao aos do arroz, uma vez que e
grande a importacgao de farinha pelo mercado do Estado do

Amazonas.

Chama atencao o crescimento, em area, das pastagens
e florestas plantadas, cujos in'ices sao, respectivamente,
311,00% e 360,00%. Destarte, considerando-se que o efetivo
do rebanho bovino cresceu no mesmo periodo apenas 51,68%,
pode-se inferir que parte dessas terras servem apenas aos

interesses dos grandes especuladores imobiliarios.

A agricultura praticada em Santarém, especialmente
a de lavouras temporarias, ainda € acompanhada por praticas
de cultivo inapropriadas as caracteristicas edafoclimaticas da
regiao, prevalecendo as praticas primitivas de derrubar a
mata e gueimar toda a vegetacao sobre o solo. A utilizacao
de sementes, amiude nao selecionadas, junta-se ao solo mal
preparado, por vézes coberto de restos vegetais carboniza
dos, determinando assim, em grande parte, os baixos rendi
mentos das lavouras. E importante notar que a utilizacgao
de fertilizantes, irrigacgac, drenagem e praticas fitossani
tarias s6 ocorrem em proporgoes insignificantes. Por outro
lado, o clima tropical umido, catalizador no processo de
decomposi¢ao organica, tem nas fortes chuvas o caminho mais
curﬁo para o empobrecimento do solo e o agoreamento dos pe

quenos rios e igarapés, cuja consequéncia mais aguda é a
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pratica de uma agricultura extensiva e itinerante que ocu
pa, quando muito, por dois ou trés anos consecutivos a mes
ma area. O crescimento das terras em descanso e terras pro
dutivas nao utilizadas, bem como o decréscimo na area de
pastagens naturais e o crescimento na area de pastagens plan

tadas (ver tabela 6), dao um testemunho para esta assertiva.

As lavouras permanentes sao as merecedoras de me
lhores cuidados. A pimenta-do-reino mostrou uma expansao
de 73,91% e 553,48% em termos de area colhida e guantidade
produzida, respectivamente, no periodo de 1980-86 e, embo
ra nao se tenha estudado a decomposicdo da fonte de cresci
mento desta producao, pelas evidéncias pode-se inferir que
grande parte deste crescimento foi devido ao aumento de pro
dutividade, uma vez que a expansao da fronteira agricola

para essa cultura foi obstada pela falta de mudas.

Ja o cacau (tabela 7) teve um crescimento acentua
do em area e producao, apresentando indices de 945,45% e
836,76%, respectivamente, crescimentos estes devidos a ex
pansao da fronteira agricola e a entrada das lavouras em

seu estagio vegetativo de melhor producao.

A citricultura, rerreseantada na tabela 7 somente pe
la cultura da laranja, € uma das que também experimentaram
crescimento acentuado, acarretando inclusive problemas de
mercado, com queda significativa no preg¢o pago ao produtor,
em virtude da grande oferta desse produto, por ocasiao do

periodo de safra.

A semelhanca da agricultura de lavouras temporéri
as, a pecuaria, praticada em solos de vargeas e terra fir
me, € extensiva e de rendimento insatisfatorio. Verifica-se
gque as pastagens plantadas tém uma capacidade de suporte
bastante reduzida, face a nao aplicacao de técnicas racio

nais de manejo, tanto do rebanho, quanto das pastagens.

No que concerne a industria, a prefeitura municipal
tem cadastrados (em 1988) 127 estabelecimentos, os quais,

na grande maioria, utilizam-se de matérias primas locais;
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nao ha um registro atualizado da mao-de-obra total emprega
da. Sabe-se, porém, que as trés principais induistrias - tex
til, derivados de borracha natural e de refrigerantes - em
pregam cerca de 625 pessoas. Todavia pode ser dada uma Vi
sao da situacao de emprego na tabela 3, que mostra a evolu

¢do das variaveis demograficas no periodo 1970-80.

0O extrativismo vegetal e animal & bastante diversi
ficado, destacando-se a madeira, como a principal ativida
de em termos de valor econcmico, e a pesca como a que en
volve o maior numero de pessoas. A maior parte da producao
dessas atividades é para exportacgao. No caso da madeira,
cujo volume produzido, apenas da extracao que e controlada
pelo IBAMA (Instituto Brasileiro do Meio Ambiente e dos Re
cursos Renovaveis), registrou no ano de 1986 39.128.704 me
tros cubicos em tora e 31.275.436 metros cubicos serrada,
gquase a totalidade vai para o exterior. Ja o pescado, comer
cializado pelo entre-posto da SUDEPE, € exportado para os
estados do Sudeste.

Dando uma visdo mui.o sincrética da vida econdOmica
do municipio de Santarém, € importante registrar os dados
do Cadastro Econdmico da Prefeitura Municipal em 1988. 0
registro de estabelecimentos do comércio atacadista e vare
jista, inclusive pequenos bares e mercearias, totaliza 3.030
unidades. Destas, 200 unidades sado constituidas por farma

cias.

Com relacao ao consumo de hortigranjeiros estima-se,
a partir dos dados do Estudo Nacional de Despesa Familiar -
ENDEF - que enquadra o Estado do Para na regiao VII, um con
sumo de 70 quilos per capita/ano. Assim, o consumo médio
mensal para a populagao de Santarém no ano de 1988 (tabe
la 1) é da ordem de 1.482.454 kg.
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2.2 - 0 processo de comercializagao

O processo de comercializacao de produtos agrico
las - "... desempenho de todas as atividades implicadas no
curso de mercadorias e servigos, desde o ponto de producao
inicial agricola até que el~s cheguem as maos do ultimo con
sumidor", (KOHLS, apud STEELE et alii, 1971, p. 23), con
substancia-se por inumeras fung¢oes: compra, venda, armaze
nagem, transporte, beneficiamento, embalagem, padronizacao,
classificacao, financiamento, informagao de mercado e cria
cao da procura. Tais fungoes caracterizam os agentes - reg
ponsaveis pelo desempenho das atividades comercializadoras -
cuja importancia, tendéncias e eficiéncia determinam a or

ganizacao do mercado.

Dentre as formas contemporaneas de organizagao dos
mercados, as feiras-livres se apresentam como uma das mais
elementares, das mais disseminadas em nosso pais e, certa

mente, a mais enraizada na cultura popular (CASTRO,1979).

Contudo, sabe-se que, com o aumento das concentra
¢oes urbanas, as feiras-livres cedem espago a outras for
mas de organizagaoc de mercados permanentes, quer sejam: mer
cados varejistas centrais (shopping centers) e mercados va
rejistas periféricos (supermercados), os quais ampliam seus
servigos e se interrelacionam complementariamente com ou
tros tipos de lojas.

Nao obstante, as feiras-livres, de um modo geral,
nada perdem em importancia frente ao surgimento de mercados
mais especializados. A pequena imobilizacao de capital, bem
como a grande mobilidade e facilidade de se adaptar a novos
locais de venda, lhes conferem um carater de excepcionali
dade interacional ao suprimento do abastecimento "in natu
ra" as populagoes de baixo poderaquisitivo, principalmente
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agquelas localizadas em areas periféricas das grandes con
centragoes urbanas.

Por outro lado, o confronto estabelecido de forma
direta e ativa entre os vendedores e os compradores cria
uma relacao social na qual cada individuo tem, ao seu 1li
vre arbitrio, o exercicio pleno de sua capacidade de deci

sao: o que escolher, de quem comprar, pra quem vender.

Esta peculiaridade das feiras-livres impede que in
dividuos isoladamente possam influenciar no prego dos pro
dutos e assim, dadas as condigOes de excepcionalidade ja
referidas e dada a eliminacao da intermediacao, estabele
ce-se um mercado competitivo que reflete uma redugao da mar
gem total de comercializacao e, por conseguinte, uma redu

cao no preco final pago pelo consumidor.

2.2.1 - A feira-livre dos pr-odutores rurais de Santarém

Iniciada em 17.06.83, a feira-livre dos produto
res rurais de Santarém constitui-se na resultante de um
processo de discussao entre os extensionistas e os produto

res rurais.

Os estudos em que se baseava esta discussao "(...)
demonstravam uma situacao de exploracao dos produtores, on
de o prego era ditado pelos proprios intermediarios que ob
tinham ganhos de cerca de 300%. A exploracao era sofrida
também pelos consumidores, gue sequer tinham conhecimento
da intermediacao (sic)" (PIACESI, 1986, p. 6).

Articulacoes foram buscadas pela EMATER visando a
racionalizagdo interacional de outras instituigdes ao pro
cesso de comercializacgao direta "feira dos produtores ru

rais".

A figura 2 sintetiza esta articulacgao.
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guintes:

Os papéis assumidos pelas instituigoes foram os se

ASSOCIACAO COMERCIAL - Apoio logistico;

COSANPA - Companhia de Agua do Para: instalacao
de torneira no local da feira;

CIRFTRAN - Companhia Regional de Transito: segu
ranca e disciplina do transito no lo
cal da feira;

CIRAMA - Cooperativa Integral de Reforma Agra
ria: guarda dos excedentes nao comer

cializados;

CIBRAZEM

Companhia Brasileira de Armazenagem:
idem CIRAMA;

Camara de Vereadores: apoio institucional;
Colégio Alvaro Adolfo: pesquisadores;
Campus Universitario - pesquisadores;
Comércio local - apoio material;

COBAL - Companhia Brasileira de Alimentos: ins
talagao de unidade movel para  venda
de produtos industrializados;

39 BPM - Batalhdo da Policia Militar: seguran

ca;
Jornal local - divulgacgao;
Radio Rural - divulgacgao;
Televisao - divulgacao;

Prefeitura Municipal - apoio financeiro (isencgao
de taxas) e limpeza da

area;

SUCAM - Superintendéncia de Campanhas de Saude
Publica: campanha de saude junto aos pro

dutores, na feira;




SESPA - Secretaria Estadual de Saude: carteira

de saude e fiscalizacao;

SAGRI - Secretaria de Agricultura: apoio institu
cional;

STIMA - Sistema Nacional de Informagao de merca

do Agricola: informacao de pregos;

Receita Estadual - isencao de taxas e fiscaliza
cao;
Transportes - diversas empresas: mudanga de itine

rarios; redugao no prego cobrado

por volume e adequagao de horarios.

Desta maneira, os produtores e os extensionistas en
volveram um numero expressivo de instituicoes formais em
boa parte do processo de "formagao" da feira-livre. Além
do que, na operacionalizacao, havia comprometimento de boa

parte dessas instituicgoes.

A feira-livre do produtor rural de Santarém, portan
to, além de buscar a eliminacao da intermediacao, procura
fazer com que a sociedade urbana participe da resalugao dos

probelmas do meio rural.

A estrutura organizacional da feira-livre (figura
3) - concebida pelos proprios produtores - demarca nitida
mente o ambito de autoridade; adequa as instrucoes e/ou re
sultados da problematizacao dos assuntos de interesse a um
canal de comunicacdo definido e evidencia um processo dia
1ético onde as decisdes sao o resultado de consulta a to

dos os elementos interessados.

A existéncia desta estrutura pode, ainda, permitir
que os produtores feirantes respondam com maior brevidade

as mudancas na natureza ou no volume da demanda.

As setas em mao-dupla evidenciam o dialogismo do bi

nomio acao/reflexdo fazendo com que o poder de decisao se

ja fruto da participacao dos produtores nas discussoes.




Fonte: PIACESI, 1986.
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COORDENAGAO
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Figura 3

EMATER-Pa




A coordenagao da feira é eleita por via direta, pe
los proprios produtores, e mensalmente ela se reune para
montar seu programa de trabalho que, dentre outras ativida
des, inclui reunides também mensais com os representantes
das comunidades, fiscais e clube de maes. Os representantes
também sdo eleitos por suas comunidades e mensalmente, apos
participarem da reunido em Santarém (sede), reunem os produ
tores da sua comunidade para discutirem as questdes da fetl
ra, apresentarem posigcOes e sugestOes. Desta forma é garan

tida a participacao dos produtores nas decisdes.

O assessoramento técnico prestado pela EMATER tem
uma abrangéncia global. Isto significa gque a EMATER, além
de estar participando, como instrumento de politica agrico
la, do planejamento e execucio do processo produtivo da
agropecuaria local, presta assessoramento nos aspectos or
ganizacionais e realiza os estudos gue analisam o comporta
mento da feira-livre.

Os fiscais também sao produtores eleitos pelas comu
nidades e a execugao dos trabalhos de fiscalizacao segue
um processo esquematizado - metodico e regrado de rodizio,
que favorece a participagao de qualquer produtor feiran

te nesta funcao.

Nesta atividade, o produtor envolvido recebe uma re
muneracao equivalente ao valor de uma diaria de um traba
lhador rural. Nas demais atividades os servigos sao presta

dos de forma voluntaria, sem remuneracao.

Aos clubes de maes cumpre o papel de abastecer os
feirantes com alimentacao (café, merenda, almogo etc.), de

forma oportuna e a pregos acessiveis.

Segundo PIACESI (1986), a feira iniciou com 45 pro
dutores e funcionava em apenas um dia por semana. No final
do més de dezembro/88, a feira tinha em seus registros um
total de 1.859 produtores inscritos e 1.711 dependentes,




sem repetigoes, e ja funcionava durante 3 dias por semana,

no horario de 04:00 as 12:00 horas. Até aquela data somen
te 63 produtores haviam pedido desligamento da organizacgao.

0 regulamento da feira-livre do produtor rural de
Santarém (apéndice Azl contém as especificidades da organi
zacdo - normas e rotinas - e é o balizador de toda a estru
tura.

2.3 - Natureza dos dados

Os dados sao primaric i, resultantes de pesquisa di
reta realizada através da aplicacgao de questionarios espe
cificos e de entrevistas com gravador (para perguntas aber
tas), junto aos produtores amostrados. Dizem respeito ao
ano agricola 1987/88 e foram coletados pelo autor e por
mais 5 extensionistas da EMATER-PA. Recorreu-se, ainda, as
informacoes armazenadas nos relatorios da EMATER-PA, Escri
tério Local de Santarém, e aos arquivos da Associagao dos

Produtores Rurais de Santarém - APRUSAN.

2.3.1 - Populacao estudada

4/

Os produtores entrevistados sao todos assistidos —
pela EMATER-PA, escritério local de Santarém, e foram divi
didos em 2 grupos:

a) produtores rurais envolvidos no processo de coO
mercializacao direta "feira-livre de produtores rurais" (gru

po experimental).

5; Por produtor assistido entenda-se aquele que recebe regularmente vi
sita dos extensionistas e/ou que frequenta as reuniGes grupais e/ou
procura o escritorio da EMATER para equacionar problemas agropecua
rios. =




b) produtores rurais nao envolvidos neste processo

(grupo de controle).

Sao produtores classificados juridicamente como pro
prietarios e que cultivam preferencialmente o arroz, o mi
lho, o feijao e a mandioca. Esta escolha buscou eliminar os

vieses causados pela diversidade na posse e no uso da terra.
2.3.2 - Amostragem

O tamanho da amostra foi determinado tomando-se cQ
mo variavel relevante a area plantada com as lavouras tem
porarias (arroz, milho, feijao e mandioca). A amostra, do
tipo aleatdrio simples, foi obtida através da seguinte equa
¢ao (YAMANE, 1974):

' o A Z (1)

onde ny é& o tamanho da amostra para populagao infinita;

z2 = —_— .
= é a variancia da area plantada com lavouras

(% = 63,07);

o valor da normal padronizada, que para 5% de

é
nivel de significancia € 1,96;

d & o desvio maximo do estimador médio em relacao
ao verdadeiro parametro desconhecido, com a proba
bilidade de erro nao superior a 5% (na presente

pesquisa adotar-se-a o valor 2 para o desvio - i T

Considerando que a equacao (1) refere-se a popula
cao infinitas e como a populacao € conhecida (N = 1.859),

faz-se necessaria a seguinte correcao:
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(2)

Por esta equagdo, a amostra que satisfaz aos requi
sitos probabilisticos pré-estabelecidos seria de pelo me
nos 58 produtores. Entretanto, face a possibilidade de se
rem aplicados mais duestionarios, optou-se por entrevistar 160
produtores - 80 feirantes e 80 nao feirantes - e destes,
retirados aqueles incompletos e/ou capazes de viesar as ana
lises, restaram 136, que compuseram 2 amostras de 68 produ

tores cada uma.

2.4 - Definigao e operacionalizacao das variaveis

Para aferir as diferencas existentes entre os 2 gru
pos de produtores - 68 produtores feirantes e 68 produto

res nao feirantes - analizaram-se as seguintes variaveis:

a) renda dos produtores - baseada na situagao econd
mica das propriedades, no ano agricola de 1987/88. O con
ceito de renda incluiu todos os rendimentos (provenientes
da venda de produtos animais e vegetais, do arrendamento
da terra, aluguel de maquinas), o autoconsumo, a variacao
liquida do inventario e as dedugdes de todos os recursos e
servigos utilizados no processo de produgao, avaliados pe

los pregos de mercado (maio/89).

b) valor bruto da producao (Vp) - € o valor da pro
ducao total da agropecuaria, exceto animais de tracio, pro
ducao e engorda, no ano agricola 1987/88, em valores cor

rentes de maio de 1989.

c) terra (Tr) - medida em hectares, correspondente

a area total ocupada com culturas, exceto pastagem, no ano
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agricola 1987/88.

d) capital de exploragao variavel (Kv) - representa
o somatorio de todas as decpesas relacionadas com a produ
¢ao agropecuaria e com a comercializacao (exceto para os

5/

nao feirantes) =', no ano agricola 1987/88, em valores cor

rentes de maio de 1989.

e) capital de exploracao fixo (Kf) - representa o
fluxo de exploracao, isto €, 12% do valor de mercado de to
dos os investimentos existentes em bens moveis, imoveis e
semoventes, considerando-se, conforme o caso, seu estado
de conservacgao e/ou uso.

f) mao-de-obra (Mo) - representa a agregagao de
mao-de-obra familiar efetivamente ocupada e mao-de-obra
contratada no ano agricola considerado. Medida em equiva
lentes homem/dia, de acordo com a seguinte correspondencia:
homem adulto = 1 homem/dia; mulher adulta = 0,75 homem/dia;
criancas de 07 a 14 anos = 0,5 homem/dia e adultos com mais
de 60 anos = 0,5 homem/dia.

g) margem bruta ou guase renda (Mb) - constitui-se
no resultado do valor bruto da produgao menos os custos

variaveis, a precos correntes de maio de 1989.

h) margem liguida (Ml1) - é o resultado da subtragao
entre o valor bruto da produgao e os custos totais, a pre

¢os correntes de maio de 1989.

i) custo variavel (Cv) - é o somatorio de todas as
despesas efetuadas com insumos, mao-de-obra e mais custos
alternativos (6% a.a. sobre o montante de insumos +

mao-de-obra), a precos correntes de maio de 1989.

j) custo fixo (Cf) - € o somatorio dos gastos  com
depreciagao, mao-de-obra fixa e os custos alternativos
57

2/ 0 custo de comercializacao dos produtores nao feirantes nao foi con
siderado, em virtude da imprecisao dos cdlculos, uma vez que as
transacoes sao realizadas tanto nas propriedades como na sede do
municipio.
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(12% a.a. sobre o valor do capital), a pre¢os correntes de
maio de 1989.

k) beneficios sociais, caracterizados pelo acesso
dos produtores e familiares a melhoria das condig¢des de vi
da, nos aspectos de nutrigao, saude, habitacao e educa
cao.

Para analisar os pontos de estrangulamento serao ccn

sideradas as seguintes variaveis:

a) prec¢o dos produtos - comportamento do pregco dos
principais produtos comercializados, segundo as informa
¢oes do S.I.M.A., verificando o papel alocativo que o pre
¢o representa sobre a maneira de o produtor combinar seus
recursos e seus produtns e sobre sua decisao a respeito de
quanto ira produzir para vender.

b) técnica de produgao - analisada a partir do le
vantamento dos gastos com insumos modernos (pesticidas e
fertilizantes quimicos) em NCR$/ha, utilizacao de técnicas
de producao nao tradicionais (mecanizagao, irrigacao e dre
nagem, rotacao de cultura etc) e itensidade de uso de

mao-de-obra.

c) caracteristicas da unidade de produgao - determi
nada segundo a idade do chefe de familia, forma de acesso
a terra, distancia da propriedade a sede do municipio, edu

cagao, escala de operacgao e volume de informacoes.

d) racionalizacao interacional - representada pelo
envolvimento dos Oorgaos publicos na solucao dos problemas

ligados a area rural.

e) capacidade técnica e administrativa dos produto
res - analisadas a partir dos seguintes atributos: nivel
de instrucao, experieéncia anterior em atividades agricolas,
treinamentos recebidos, participacao em entidades associa

tivas, conhecimento e uso de praticas administrativas.




0 método de analise consta de:

a) analise tabular da distribuicdo de frequéncias

absolutas e relativas das variaveis selecionadas.

b) testes estatisticos de independéncia entre as va
riaveis caracteristicas dos grupos de produtores feirantes

e produtores nac feirantes e

c) analises quantitativas.

2.5.1 - O teste "t" de Student

Aplicado para testar se as meédias das variaveis se
lecionadas diferem significativamente entre 0Os grupos. Foi
calculado com base na seguinte férmula (BUSSAB, 1986):

107]
o I § ol ¥
+

n
Hiro N (o

onde:

— — . 2 2
xl e X, representam as médias amostrais, sl 2

. -~ . .
representam as variancias amostrais e n e m  repre

e s

sentam o numero de observacdoes gue compde cada amos

£ra.
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2.5.2 - 0 teste de "F"

Utilizado para testar se as variancias das varia

veis selecionadas diferem significativamente entre os gru

pos. Foi calculado com base na seguinte formula (HOFFMAN,
1980): '
2
S
F = ————%?"—n Nl -1e N2 - 1 graus de liberdade e
S
2 2 2
S > S
1 2
onde:
2 2
S & 85 representam as variancias amostrais
5 2

2.5.3 - 0 teste de CHOW

Utilizado para testar a hipdtese de dependéncia en
tre os grupos. Foi calculado com base na seguinte formula
(KMENTA, 1978):

-1
(SQEc - SQE1 - SQEZ) (K + 1)

P =
(SQE, + SQE,) (n + m - 2k-2) 1

onde:

SQEc = soma dos quadrados dos residuos de minimos
gquadrados da regressao conjunta dos grupos

combinados (n + m).
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SQE, = soma dos quadrados dos residuos de minimos

quadrados da regressao grupo 1 (n).

SQE2 = soma dos quadrados dos residuos de minimos

quadrados' da regressao grupo 2 (m).
K = numero de variaveis independentes.

n, m = numero de obscrvacdes em cada grupo.

2
2.5.4 - 0 teste X

Utilizado para testar a hipotese de dependéncia en
tre as variaveis nao-paramétricas. A aplicacao foi feita
mediante a utilizacdao da seqguinte férmula (SIEGEL, 1975):

2
2 r s (O ; E;:)
X & I T B ]2 1]
v i=1 3j=l E..
1]
onde:
2
X = a estatistica de teste, com "v" graus de liber
dade;
r = o nimero de linhas do corpo da tabela;
s = o numero de colunas do corpo da tabela;
Oij= a frequéncia observada na intersecao da linha
i com a coluna j;
Eij= a frequéncia esperada na intersecao de linha

i com a coluna j.

2.5.5 - Funcao Potencial Cobb - Douglas

Utilizou-se para avaliar o comportamento dos fato

res de produgao terra (tr), capital de exploracao variavel
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(Kv), capital de exploracgdo fixo (Kf) e mao-de-obra (Mo) e
suas relagoes com o valor bruto da produgdo (Vp). O ajusta
mento desta funcao & facilitado por ser a mesma linear em
logaritimos, além de consumir menor numero de graus de 1li
berdade e melhor ajustar dados agregados na atividade agri
cola (SANTANA, 1989). O modelo, em sua forma matemétuﬁ.cqg

densada, € assim apresentado:

o €

vy =co (x¥) (z%) w*) e

onde:
Y = variavel dependente

Co= Constante que da estimativa da eficiéncia técni
ca, pois para cada quantidade de Xi, Z2i e Wi,
quanto maior Co, maior a quantidade de produto

a partir dessa dotacao de fatores;
X, 2, W = variaveis independentes;

g, a, w = sao parametros da funcao que fornecem as
estimativas de elasticidades parciais de
producao, consoante aos fatores utiliza

dos;

e = termo de erro, independente, com média zero, va
riancia constante e nao correlacionado com a va

riavel independente;
e = base dos logaritimos neperianos.

o . e
A especificagcao abaixo, com as varlavels—/ Vo, Ir;
Kf e Mo, explicitada em forma linearizada, foi estimada pa

ra o conjunto dos grupos e para os 2 grupos separadamente:

. = B. En Tr. . B, Ln Kv,. +
Ln {VPij) Ln Co + 13 + i

2 J

i}

In Kf.. + B, ILn Mo,. + €
ij 4 i

B
J

3

L7 As variaveis Vp, Tr, Kv, Kf e Mo ja foram definidas (ver 2.4). No
modelo, Vp € a variavel dependente e Tr, Kv, Kf e Mo variaveis in
dependentes.




|
il

numero de observagoes (1, 2, 3 ... n);

.
]

grupos (feirantes, nao feirantes e ambos combi

nados) .

Para estimar as 3 fungoOes, foi empregado o método
de minimos quadrados ordinarios (MQO), cuja descrigao e
pressuposicoes podem ser encontradas em JOHNSTON (1977).

2.5.6 - Analise marginal

Utilizada para determinar o resultado do processo
produtivo para ambos os grupos de produtores - feirantes
e nao feirantes -~ distintamente. Foi analisado com base

nas seguintes formulas:

MB VP - CV

ML ='¥P = €V « CF
onde:
MB = margem bruta ou quase renda;
VP = valor bruto da produgao;
CV = custo variavel;
ML = margem liquida;

CF = custo fixo.

2.6 - Referencial de analise

Para os objetivos deste estudo, consideramos valido
contextualizar os resultados das analises com o ambiente
socio-econdmico no qual se insere a feira-livre dos produ

tores rurais. Na realidade, buscar-se-a o estabelecimento,
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da forma menos generalizada possivel, dos fatores suceti
veis de equilibrar e/ou desequilibrar a utilizagao dessa

estratégia de comercializagao, nesse ambiente.

Embora nao se estabeleca aqui, de forma rigida, o in
terrelacionamento entre os problemas basicos que ocorrem
no processo de desenvolvimento de areas rurais e particu
larmente os inerentes a Santarém, tomamos por base, para
efeito de estudo e analise, o confronto entre as varia

7/8

veis —
- capacidade funcional;
- adequacao funcional;
- mobilidade funcional e
- eficacia funcional

da estratégia, enquanto processo de organizacao dos produ

tores, com os resultados obtidos.

A figura 4 - Evolucao dos sistemas de comercializa
c3o e o crescimento do setor agropecuario - apoia parte
das discussdes. A economia agricola & aqui considerada co

mo "tradicional", embora apresente diversos problemas de

8/

mercado, préprios de economias agricolas em "transigao". =

Ui

—' = capacidade ﬁmunxmaleaaqul entendida como o conjunto de recursos
efetivos de que dispdem os agricultores para cumprir os objetivos
especificos da feira;

- adequacao funcional é entendida como a correlacac entre as fun
coes que os agricultores devem exercer para cumprir os objetivos
especificos da feira;

- mobilidade funciocnal é entendida como a capacidade de os agricul
tores se ajustarem as diferentes fungoes exigidas para atingir os
objetivos especificos da feira;

- eficacia funcional é entendida como os retornos, internalizados
sob diversas formas pelos produtores, resultantes da execugao da
estratégia.

8/ explicagoes pormenorizadas sobre o assunto estao contidas em
KRIESBERG, M. & STEELE, M. (1974).
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Em verdade, embora o apoio desse estudo seja de ca
rater tedrico, observamos gue o mesmo vem ampliar e ajudar
a definir as discussoes apresentadas nos itens 2.1, 2.1.2
e 2.1.3, os quais evidenciam o estagio de desenvolvimento

da agropecuaria e consequentemente da economia agricola lo

cal.




3 - RESULTADOS E DISCUSSAQO

3.1 - Comportamento e associagao dos fatores de produgdo

A maneira pela qual os agricultores combinam seus
fatores de produgao, constitui-se num indicador de relevég
cia para a avaliacgao da eficiéncia de sua atividade econd

mica.

Os resultados do ajustamento da fungao de produgao
Cobb-Douglas, apresentados nas tabelas 8 e 9, para os pro
dutores feirantes, e tabelas 10 e 11, para os produtores
nao feirantes, evidenciam a forma de utilizacao e o compor

tamento dos fatores produtivos nas propriedades agricolas.

3.1.1 - Funcao de producdao dos produtores feirantes

0 coeficiente de determinagao ajustado, R2 =0,6462,

mostra que 64,62% das variagoes ocorridas na variavel de
pendente sao explicadas pelas variaveis independentes. A
estatistica "F", com valor 31,6018, mostra-se significante
a 1% de probabilidade. Estes resultados, portanto, sao um
indicativo preciso de que o efeito combinado das variaveis
independentes é o princival causador das variagOes observa

das na variavel dependente.
Por intermédio da tabela 8 pode-se determinar que:

a) um aumento de 10% no uso do fator terra acarreta
ria um aumento de 0,37% no valor bruto da producao das uni

dades agricolas;

b) um aumento de 10% no uso do fator capital varia

42




TABELA 8 - Estimativa da fungao de produgao
Santarém-PA, ano agricola 1987/88.
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"feirante",

Variaveis Independentes Coeficientes de Estatisticas "t"
(Em logaritimos) Regressao  (bi) Student
Terra (Tr) 0,03759 0,4123
Capital variavel (Kv) 0,49592 * 6,6503
Capital fixo (KE) 0,28775 * 4,2090
Mao—de-cbra (o) 0,16098 ** 1,7598
Intercepto @) 2,58316
Coeficiente de determinagdo ajustado (R°) 0,6462
Estatistica F 31,6018
Somatorio das elasticidades 0,98224

Fonte: Dados basicos da pesquisa.

Nivel de significancia: ( * ) 1% de probabilidade

( **) 5% de probabilidade
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vel acarretaria um aumento de 4,95% no valor bruto da pro

ducao das unidades agricolas;

c) um aumento de 10% no uso do fator capital fixo
acarretaria um aumento de 2,87% no valor bruto da produgao

das unidades agricolas, e

d) um aumento de 10% no uso do fator mao-de-obra
acarretaria um aumento de 1,6% no valor bruto da producao
das unidades agricolas.

Ainda na tabela 8, verificamos através das elasticidades
parciais de produgdo que as variaveis capital variavel e capi
tal fixo foram as que melhor contribuiram para explicar a
renda bruta nestas unidades agricolas. O somatorio das elas
ticidades parciais de todos os fatores estudados, no valor
de aproximadamente 1,0, indica que os retornos sao constan

tes a escala de producgao.

Na tabela 9 encontram-se calculados os valores das
produtividades médias (VPMe) e marginais (VPMg) dos fato
9.7

res de producao ='.
As produtividades obtidas indicam que:

a) para o fator terra - o VPMe evidencia que em mé
dia a utilizacéo de 1,0 ha proporcionou uma renda bruta de
NCZ$244,58; ja o VPMg mostra que um aumento de 1,0 ha/ano
proporcionaria um aumento na renda bruta, estimado em

NCZ$9,19, ceteris paribus;

b) para o fator capital variavel - o VPMe evidencia
que, em média, a utilizacao de NCZ$1,0 proporcionou uma
renda bruta de NCZ$1,87; ja o VPMg mostra que o uso de uma
unidade monetaria a mais proporcionaria um aumento na ren

da bruta estimada em NCZ$(,93/ano, ceteris paribus;

9; Ajustou-se a fungao Vp = Atr & Kv bel l, onde A e bi sao
os coeficientes de regressao da funcao “felrante (tabela 8) e Tr,
Kv, Kf e Mo sao as medlas geométricas dos fatores de produgao (ta
bela 9), obtendo-se Vp = 812,019.
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TABELA 9 - Médias geométricas, produtividades médias e mar
ginais dos fatores de producao, na funcgao "fei

rante", Santarém-PA, ano agricola 1987/88.

Variaveis Gagﬁgigca Vﬁg? Vﬁg?
Valor bruto da producao (NCZ$) 4.141,78 - e
Terra (ha) 3,32 244,58 9,19
Capital variavel (NCZ$) 432,68 1,87 0,93
Capital fixo (NCZ$) 262,33 3,09 0,89
Mao-de-Obra (/D) 886,16 0,91 0,14

Fonte: Dados basicos da pesquisa.
(A) Valor da produtividade média (Vp/Fi), (i = Tr,Kv,Kf,Mo)

(B) Valor da produtividade marginal bi (Vp/Fi). Tem por obje
tivo apenas mensurar o valor da contribuigao marginal de
cada fator na formacao da renda bruta. O preco do fator &
O mesmo para ambas as categorias de produtores (feirantes
e nao feirantes).




46

c) para o fator capital fixo - o VPMe evidencia que
em média o investimento de cada NCZ$1,0 proporcionou uma
renda de NCZ$3,09; ja o VPMg mostra que a utilizacao de
mais NCZ$1,0/ano, em capital fixo, proporcicnaria um aumen

to na renda bruta estimado em NCZ$0,89, ceteris paribus, e

d) para o fator mao-de-obra - o VPMe evidencia que
em média a utilizacdo de 1,0 H/D proporcionou uma renda bru
ta de NCZ$0,91; ja o VPMg mostra que um aumento de 1,0 H/D/
ano, no processo produtivo, proporcionaria um aumento na
renda bruta de NCZ$0,14, ceteris paribus.

A constatacgao de que os valores do VPMg sdo menores
que os valores do VPMe, indica que os recursos estao sendo
utilizados no estagio racional de producdo (estdgio II).

A taxa marginal de substituicao de capital fixo
por capital variavel (TMSkf,kv)' no valor de 1,04, é infe
rior a sua relagao de pregos e indica indiferenca em se
substituir um fator pelo outro, a fim de se conseguir maior
eficiéncia econdmica no uso combinado destes fatores.

3.1.2 - Fungdo de producdo dos produtores nio feirantes

O coeficiente de determinacao ajustado R2 = 0,575,

mostra que 57,51% das variagOes ocorridas na variavel de
pendente sao explicadas pelas varidveis independentes. A
estatistica "F", com valor 23,6711 mostra-se significativa
no nivel de 1% de probabilidade. Estes resultados, portan
to, indicam que o efeito combinado das variaveis indepen
dentes é o principal causador das variacgoes observadas na

variavel dependente.
Por intermedio da tabela 10 pode-se determinar que:

a) um aumento de 10% no uso do fator terra acarre
taria um aumento de 4,97% no valor bruto da producao das

unidades agricolas;
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TABELA 10 - Estimativa da fungao de produgao "nao feirante',

Santarém-PA, ano agricola 1987/88.

Variaveis Independentes Coeficientes de Estatisticas "t"
(Em logaritimos) Regressao  (bi) Student
Terra (Ir) 0,49744 * - i
Capital varidvel (Kv) 0,23936 * 3,3457
Capital fixo (Kf) 0,12788 1,0918
Mao-de-obra (Mo) 0,22180 1,5248
Intercepto @A) 3,66559
Coeficiente de determinagao ajustado &) 0,57510
Estatistica F 23,6711
Somatdrio das elasticidades 1,08648

Fonte: Dados basicos da pesquisa.

Nivel de significancia: ( * ) 1% de probabilidade
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b) um aumento de 10% no uso do fator capital varia
vel acarretaria um aumento de 2,39% no valor bruto da pPro

ducao das unidades agricolas;

c) um aumento de 10% no uso do fator capital fixo
acarretaria um aumento de 1,27% no valor bruto da produgao
das unidades agricolas, e

d) um aumento de 10% no uso do fator mao-de-obra
acarretaria um aumento de 2,21 no valor bruto da producao

das unidades agricolas.

Verificamos, ainda, na tabela 10 através das elasti
cidades parciais de produgac que as variaveis terra e capital va
riavel, foram as que melhor contribuiram para explicar a ren
da bruta nestas unidades agricolas. O somatdrio das elasti
cidades parciais de todos os fatores estudados, no valor
de aproximadamente 1,0, indica que os retornos sao constan

tes a escala de produgao.

Na tabela 11 encontram-se calculados os valores das
produtividades médias (VPMe) e marginais (VPMg) dos fato
0/

res de produgao kS
As produtividades obtidas indicam que:

a) para o fator terra - o VPMe evidencia que em me
dia a utilizagao de 1,0 ha proporcionou uma renda bruta de
NCZ$69,80; ja o VPMg mostra que um aumento de 1,0 ha/ano
proporcionaria um aumento na renda bruta, estimado em

NCZ$34,72, ceteris paribus;

b) para o fator capital variavel - o VPMe evidencia
que em média a utilizacao de NCZ$1,0 proporcionou uma ren
da bruta de NCZ$0,88; ja o VPMg mostra que o uso de uma uni
dade a mais proporcionaria um aumento na renda bruta esti
mado em NCZ$0,21/ano, ceteris paribus;

10, Ajustou-se a funcao Vp = Atr 1‘ 1 gePl, moPi onde Aebi s3o
os coeficientes de regressao da funcao "nao felran (tabela 10)

e Tr, Kv, Kf e Mo sao as médias geométricas dos fatores de produ
¢ao (tabela 11), obtendo-se Vp = 234,5244.




49

TABELA 11 - Médias geométricas, produtividades médias e mar
ginais dos fatores de producdo, na funcgido "nio
feirante", Santarém-PA, ano agricola 1987/88.

Variaveis Media Vit vive
Geométrica () (B)
Valor bruto da produgao (NCZ$) 2.502,13 - -
Terra (ha) 3,36 69,80 34,72
Capital variavel (NCZ$) 266,80 0,88 0,21
Capital fixo (NCZ$) 240,44 0,97 0,12
Mao-de-Obra (H/D) 935,61 0,25 0,06

Fonte: Dados basicos da pesquisa.
(A) Valor da produtividade média (Vp/Fi), (1 = Tr,Kv....Mo)

(B) Valor da produtividade marginal bi (Vp/Fi). Tem por obje
tivo apenas mensurar o valor da contribuicdo marginal de
cada fator na formacao da renda bruta. O preco do fator &
O mesmo para ambas as categorias de produtores (feirantes

e nao feirantes).
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c) para o fator capital fixo - o VPMe evidencia que
em média o investimento de cada NCZ$1,0 proporcionou uma
renda de NCZ$0,97; ja o VPMg mostra que a utilizacao de
mais NCZ$1l,0/ano, em capital fixo, proporcionaria um aumen
to na renda bruta, estimado em NCZ$0,12, ceteris paribus, e

d) para o fator mdo-de-obra - o VPMe evidencia que
em média a utilizacao de 1,0 H/D proporcionou uma renda bru
ta de NCZ$0,25; ja o VPMg mostra que um aumento de 1,0 H/D/
ano, no processo produtivo, proporcionaria um aumento na
renda bruta, estimado em NCZ$0,06, ceteris paribus.

Como os valores do VPMg sao menores que os valores
do VPMe, podemos concluir que os recursos estdo sendo uti

lizados no estagio racional de produgao (estagio II).

A taxa marginal de substituigdo de capital fixo
por capital variavel (TMSkf,kv)' no valor de 1,75, é prati
camente igual a sua relacido de precos e indica que a propor
cao de uso entre estes fatores, se alterada tera um efeito
muito pequeno no nivel atual da eficiéncia econdmica dos mesmos.

3.1.3 - As diferencgas tangiveis

A fim de dimensionar as possiveis diferencas entre
as duas categorias de produtores, quanto ao comportamento
dos fatores de produgao aqui tratados, utilizou-se o teste
de CHOW e o teste "t" de STUDENT. O teste de CHOW -~ suas
pressuposicoes e fundamentos - esta descrito em JOHNSTON
(1977) 153-55.

Na tabela 12 encontra-se sumarizado o resultado do
ajustamento de uma fungao potencial Coob-Douglas, calcula
da a partir de todas as observacgoes, de ambas as categori

as de unidades agricolas, num total de 136.

~ . i
0 coeficiente de determinag¢ao ajustado, R™ = 0,5689,

mostra que 56.89% das variagOes ocorridas na variavel de




TABELA 12 - Estimativa da funcao de produgao "feirante e

nao feirante", Santarém-PA, ano agricola 1987/

88.
Variaveis Independentes Coeficientes de Estatisticas "t"

(Em logaritimos) Regressao (bi) Student
Terra (Tr) 0,30014 * 4,0258
Capital Variavel (kv) 0,39122 * 7,3378
Capital fixo (k£) 0,18009 * 2,5066
Mao—-de—-Obra (Mo) 0,16634 1,7969
Intercepto (A) 3,30539
Coeficiente de detemminacao ajustado &) 0,5689
Estatistica F 45,5386
Somatorio das elasticidades 1,0216
Teste de CHOW (F) 10,1630 *

Fonte: Dados basicos da pesquisa.
Nivel de significancia: ( * ) 1% de probabilidade




-

pendente sao explicadas pelas variaveis independentes. A
estatistica "F", com valor de 45,5386, mostra-se signifi
cante a 1% de probabilidade. Estes resultados indicam ser
o efeito combinado das variaveis independentes o principal
causador das variacOes ocorridas na variavel cdependente.

As elasticidades parciais de producao dos fatores
terra (Tr), capital variavel (Kv) e capital fixo (Kf) evi
denciam que estes foram os fatores que deram melhores con
tribuicOes para a explicagdao da renda bruta no conjunto de
todas as unidades agricolas de ambas as categorias.

A estatistica "F", obtida através do teste de CHOW,
tem valor 10,1630, significativamente maior, ao nivel de
1%, que o valor tabelado. Este resultado permite concluir
que os grupos ou conjunto de unidades agricolas de produto
res feirantes e nao feirantes nao pertencem a mesma popula
cao.

A analise da tabela 13 indica existirem diferencas
significativas, aos niveis de 1% e 10%, entre os coeficien
tes das elasticidades parciais dos fatores terra (Tr) e ca

pital variavel (Kv), respectivamente.

0 fator terra (area efetivamente cultivada), apresen
ta um VPMe, para o conjunto das unidades agricolas dos pro
dutores feirantes, maior em cerca de 250% ao VPMe do conjun
to das unidades agricolas dos produtores nao feirantes. Na
tabela 14 pode-se observar gque as unidades agricolas dos
nao feirantes apresentam maior variagao na area cultivada;
o VPMg deste fator (ver nota "B" nas tabelas 9 e 11) indi
ca o grau de contribuigao a formacao da renda bruta e evi
dencia ser a terra o fator gue mais contribui na renda bru
ta de ambas as categorias de unidades agricolas. Assim o
teste "t" de STUDENT (tabela 13) ratifica a diferenciacao
entre os grupos; os produtores feirantes, comparados aos
produtores nao feirantes, apresentam melhor eficiéncia téc

nica no uso de seus fatores produtivos.




TABELA 13 - Resultados do teste "t" de STUDENT, em relacao
‘as elasticidades parciais, segundo a categoria
de produtores (feirantes e nao feirantes).

Pl Feirantes Nao Feirantes o
(bi) (bi)
Terra (Tr) 0,03759 0,49744 2,4398 *
Capital Variavel (Kv) 0,49592 0,23936 1,3893 **
Capital Fixo (Kf) 0,28775 0,12788 0,8487
Mao de Obra (Mo) 0,.6098 0,22180 0,3144

Fonte: Tabelas 8 e 10.
* gignificativo ao nivel de 1%.

** gignificativo ao nivel de 10%.

No caso do capital variavel (Kv), as elasticidades
parciais mostram-se diferentes ao nivel de 10% de signifi
cancia. O estoque deste capital, para o conjunto das unida
des agricolas dos produtores feirantes, é cerca de 24,75%
maior que o estoque do mesmo fator para o outro conjunto

de unidades agricolas.

Outras caracteristicas diferenciais sao encontradas
ao se analisar, grosso modo, alguns indicadores que afetam

a renda da propriedade.

Por intermédio das tabelas 9 e 11, verifica-se que,
praticamente, € cultivada em média a mesma area por ambas
as categorias de produtores . Entretanto, a intensidade de
exploragao em relagao a mao-de-obra, para o conjunto das
unidades agricolas dos produtores nao feirantes é menor do
que a intensidade de exploracao do mesmo fator para o con

junto das unidades agricolas dos procdutores feirantes.
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Pode-se ainda constatar, através dos respectivos
VPMe's, que a produtividade ds mao-de-obra e a produtivida
de do equipamento (considerando-se o capital fixo), também

evidenciam diferencgas.

Entretanto, € bom lembrar que, de um modo geral, os
resultados sao indicadores do baixo nivel de produtividade
dos fatores.

3.2 - Renda

A renda liquida por hectare explorado, indicador da
produtividade liquida do fator terra, da ideia da eficién
cia economica da propriedade. O conjunto das unidades agri
colas dos produtores feirantes obteve em média uma renda
de NCZ$1.131,96/ha, maior, em cerca de 73%, em relacao a
renda média de NCZ$654,45/ha, obtida para o conjunto das
unidades agricolas dos produtores nao feirantes. Estes in
dicadores, calculados para o ano agricola 1987/88, a pre
cos correntes de maio de 1989, evidenciam que os produto
res feirantes sao mais eficientes na utilizacao do fator

terra.

A tabela 15 distribui a renda liquida em estratos
de salario minimo, entre as duas categorias de produtores.
O valor calculado da estatistica X2 permite concluir que
existe relacao de dependéncia na distribuicdao de salarios

entre os dois grupos.

Observa-se que cerca de 72,06% dos produtores nao
feirantes auferem renda liguida de até 3 salarios minimos,
enquanto somente 33,82% dos produtores feirantes incluem-se
neste estrato. Acima de 5 salarios minimos situa-se cerca
de 25% dos produtores feirantes e 11% dos produtores nao

feirantes.

Nao obstante, em cunsonancia com os dados da tabela

16, verifica-se que inexistem diferencas significativas na




*30T 9P T2ATU OB OATIROTITUSTS (xx)
"3T 9P TaATU OB OATIROTITUBTS ( )
"686T SP OTRW Sp SOJUSLICO SATOTBA ( T)

"esnbsad ep SOOTSEq SOpeQ :o3juod

92S0‘0 659 959 xx 16T 62'€T 6L°8 sejuspu=dsp S9p Te30l
£260°0 s9'zL6 LT'T¥6 't T2/LZELET LZ'v9v°L9T (a/H) JeTTTuRY oyredqei],
6ST9'0 68°L00°T L¥'996 9T'T ZL'0T19° 2P T 9L 90€°G9T (a/H) Te303 oyrTeqeLy,
2 rAd] €1'L2€°2 8%‘98% "2 L96E°T 9Z'Z¥8°S06°TZ SL'L96°€89°ST (1) Te303 OoTUCUITIIRd
x TPP8’E 69/L2T°€ ZL'TLL Y 12’1 $Z‘950°¥T9°S Z0‘095°€z8*9 (T) oednpoxd ep o3niq IOTeA
6268°0 T’V GL'E ¥ 222 v6'g €0'¥ (ey) epeAT3ITNO eaxy
9z62°'1 TT'9¢ 8L‘8C 62T 80°1€2°T 19°6S6 (By) 12303 eaxy
- T S93URITaI se3ueITa] wily sajueITa ] sejueITad STOARTIRA
eoT3STIeISd oeN BOT3ST3e3SH oeN

SeTPEN SETOUBTIEA setxobaje)

‘Yd-waIejues - (SajueITaF orvU °

sajuearay) soaxoznpoxd ap eTaocbejzed e opunbas ‘gg//86T @p BT0OIxbe oue ou ‘sSeaT3y

npoxd sapepTun Sep SEOTSEq STOABTIRA Seumble Sp BTpaw 9P © BTOUBRTIRA 9p SSTTBUY - pT VIAAVL




*(0V’‘T8$2ZON) 68/O0TEU Dp SDIUSIIOD SIIOTEA Wd - /T

"$T 9p TOAIU OB OATIEOTITUBTS - (4)

‘estnbsad ep sooTrseq soped :93U0g

- 00‘00T 89 00°00T 89 TY 1L 04L&

Ly't T v'v € 06‘2T — 00‘0T

182 € 6Z°0T L 00°0T — 00°L

88°S 4 9L TT 8 00‘L —— 00°S

8T‘9T 1T ZL'6¢ LZ 00‘G —— 00’¢

LL'T9 Zv zg8'eeg €2 00°'c —— 00°T

x 60°22 6Z°0T L - - 00'T —— 52'0
(%) (¥) (%) (¥) (WS wa)
Nx sajuexiadg OWZ sajuextad mMﬁHOUwv.mUmO#mHu.mm

*88/.86T eTOOTabe oue ‘yJ-waIejues - (S93URITEI OBU @ S93URITII) S3a103Nnpoad

2p eTIobayed B opunoes ‘Tesusu \Mﬁzmv owTuIw oTIeTEes wd errenoadoibe ordnpoad
ep opTtnbIT JIOTeA Op (%) SBAT3RIaX @ (Y) sSe3nfosqe serousanbaxy op oedInqriisTad - G VIIEVL




wn

‘oedeal®sqo eum IS9ARY OS 9p SPNIIATA We .3, @ ,J, IBTNOTEO op 25-noxTaqg - (2)
(07 ‘T8$2Z0N) 68/0TPW Op S93USIIOD SDIOTeA WH - (T)
‘estnbsad ep sooTseq sopeqg :a3juocd

- 00°L58°TT  00'SES'TT - - 00°TT0"809 avomﬁ — 00°0T
PSSy ‘0 L9'6TT 8 82°S9L"L vr'e €€92L°ST9'T  €2'ST6°69Y 00°0T — 00°¢L
00SZ°0 - 0s'TeL’s SL'€Z8°S 9T 00°680°86% TZ‘0%0°2Z%E 00‘L ——— 00’s
gszz'1 Sy ¥99°¢ 18'€z6°¢€ vS'T L7'8L9°68¢E 8€’LL8"2ST 00‘s —— 00’¢
SPeT'T 0S'€26°1 00°090°2 90°1 05'825°0T2 pS'1€9°€22 00'€ —— 00°T
= TL'SLS - - L5*LyE 0€ - (2) 0BT === GT‘D
wia 9P IOTBA SSqURITS] CeN — SSjuelTsd  ,J4, op JOTe) So3ueifad OBN sojuURITad WWS, wo
mm..nﬁwz mm.ﬁoﬁmﬂhmr? mm.ﬁHomquMum.ﬁ#mm

"88/L86T BIODTabe oue ‘yJd-wsiejues - (so3

uexrsys CBU ® S93URITSJ) SOI0INPULU SP BTIONDILO B OPUNDIS .AHVHMmcmE (WS) sou
Turw sotapies we ‘erxenoedoabe oednpoad ep optnbIr1 x0TeA Op Seipaw © seToueTIep - 9T VIAAYL




variagao e na média da renda liquida auferida por ambas as
categorias de produtores. Os baixos valores de "F", bem co
mo os da estatistica "t" de Student, sido a razdo desta as
sercao. Esta observacao se impde no sentido de evitar que
0 dimensionamento da proporg¢ao, natureza e grau da diferen
ciagao, acusado através da analise do X2, venha tornar-se
um viés em analises prospectivas. Assim é que se pode su
por que a significancia da diferenca encontrada deve-se tao
somente a discrepancia de extremos nos numeros de casos ob
servados nos dois estratos iniciais de salarios, para os
produtores nao feirantes e nos dois Ultimos estratos e sa
larios para os produtores feirantes. De certa forma estes
resultados (estatisticas "F" e "t") contrariam a crenca
generalizada de que existe grande variancia na renda liquida

auferida por produtores feirantes e nao feirantes.

A renda liquida por pessoal dependente foi estimada
em NCZ$561,92/ano, para o conjunto de familias dos produto
res feirantes. Este coeficiente € 57,42% maior que a esti
mativa encontrada para o conjunto das familias dos produto

res nao feirantes, cujo valor foi de NCZ$356,94/ano.

3.3 - A analise de margens

Os resultados econdmicos, encontrados através da ana

lise de margens, para o conjunto das unidades agricolas dos
produtores feirantes e para o conjunto das unidades agrico
las dos produtores nao feirantes, sao apresentados nas ta
belas 17 e 18. Tais resultados expressam, necessariamente,
a situacao de subsisténcia em que se encontram ambos os
grupos, aqui analisados. Esta observacao ganha relevo vis
to que nao inclui os custos correspondentes a remuneragao
da mao-de-obra familiar e as despesas com conservagao de

maquinas e implementos.

E importante ressaltar, todavia, que estes resulta
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dos sao mais do que suficientes para cobrir os custos va
riaveis, praticamente iguais para ambos os conjuntos de
unidades agricolas, e gue a margem bruta ou quase-renda si
tua-se em torno de 65,41% do valor bruto da producio. Toda
via, vale aduzir que este valor é insuficiente para que uma
familia cuja média de dependentes se aproxima de 7,0 (ver
tabela 14) venha subsistir de forma a atender suas neces
sidades sociais, poucas vezes incluidas em conceitos mais

amplos de desenvolvimento.

A analise positiva, que contrasta os dois conjuntos
das unidades agricolas entre si, evidencia que: os custos
totais sao praticamente iguais, uma vez que ha tdo somente
uma diferenca de 9,51%, aproximadamente, do conjunto das
unidades agricolas dos produtores feirantes sobre o conjun
to equivalente aos produtores nao feirantes; a margem bru
ta para o conjunto das unidades agricolas dos produtores
feirantes é cerca de 60,25% maior que a margem bruta obti
da pelo outro conjunto. A margem ligquida, consequentemente,
€ superior em cerca de 106,66%, em favor do conjunto das

unidades agricolas dos produtores feirantes.

3.4 - Aspectos sociais

O tratamento dado aos resultados e discussoes das
questOes sociais tem como pano de fundo o indicativo de que
a melhoria no nivel de renda auferida pelos pequenos produ
tores rurais nao se reverte, necessariamente, a obtencao
de bens de consumo semi-duraveis e a melhoria das condigdes
de vida. Na verdade, a ajuda que este pressuposto pode con
ferir as discussoes é de carater flexivel, haja vista a
dependéncia de bens que devem ser adquiridos por estes pro
dutores, a fim de que possam garantir a sua existeéncia, e

0 jugo que lhes € impingido pela légica do capital.

Neste contexto, o acesso dos produtores aos meios
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de sua reproducao, esta inextricavelmente vinculado a rela
¢oes mercantis e ao apoio .nstitucional do Estado. E por
isso que chamamos atengao para a questdo da ndo linearida
de de "causa-efeito" da renda sobre o bem estar das popula

¢oes rurais.

3.4.1 - Nivel nutricional

A analise dos dados coligidos junto aos dois grupos
de produtores rurais permite concluir haver homogeneidade
no consumo da alimentac¢ao basica de ambos os grupos.Os ali
mentos mais utilizados na dieta alimentar, exceto farinha
e arroz, sao comprados atraves de transagoes monetizadas.
As unidades agricolas, em sua totalidade, comportam um pe

gueno pomar e algumas plantas olericolas.

Os dados da tabela 19 evidenciam, como era de se es
perar, uma maior participacao da renda liquida dos produto
res nao feirantes nas despesas com a alimentagao. Esta par
ticipagao € de cerca de 65%, enquanto os produtores feiran

tes comprometem apenas 48% de sua renda.

TABELA 19 - Participacao absoluta (A) e relativa (%) do
item despesa com a alimentacao na renda liqui
da, segundo a categoria de produtores (feiran
tes e nao feirantes). Santarém-PA - ano agrico
la 1987/88.

Categorias Renda Liquida Despesa ) com (%)
Total (1) Alimentagao (1)

Feirantes 305.009,00 145.632,00 4,15

Nao Feirantes 213.155,00 138.392,00 64,93

Fonte: Dados basicos da pesquisa
(1) Valores correntes de maio de 1989 (NCZ$)
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Esta diferenciacao traz em si contradicoes de forma
e de conteudo, na homogeneidade do consumo basico ja refe
rido. Estas contradigoes, de carater subjacente, podem ser
melhor visualizados :pelo confronto das diferengas existen
tes entre as rendas liquidas e a diferenca do montante gas
to com a alimentacao, que nao é superior a 5,3%. Ora, como
o numero de dependentes, para o conjunto dos produtores nao
feirantes tem uma variancia significativa e como as médias
para ambas as categorias se equivalem (tabela 14), ha evi
déncias de que a precariedade da reproducgao fisica e soci
al teve seus efeitos ampliados junto ao conjunto dos produ

tores nao feirantes, mormente nos aspectos nutricionais.

3.4.2 - Nivel médico-sanitario

Conforme mencionamos anteriormente, o acesso dos pro
dutores aos servicos de saude e educacao, dentre outros,
encontra-se, amiude, condicionado ao apoio institucional
do Estado. £ assim que, visando evitar o viés causado por
interpretacdes que nao levem em conta esta caracteristica,
serao analisados somente os aspectos julgados de menor cor

relagao com esta assercgao.

Cerca de 32,25% do conjunto dos produtores feiran
tes recorre as farmacias para resolver seus problemas de as
sisténcia médica. A razao dessa preferencia € a  "confian
ca" de 59% e 48% dos grupos de feirantes e nao feirantes
respectivamente, depositada nessa modalidade de assisténcia.
Por outro lado, cerca de 86% do conjunto dos produtores fei
rantes e 55% do conjunto dos produtores nao feirantes nao
sofre a menor influencia e/ou intermediacao de pessoas ou
de instituicoes sobre a decisao de recorrer a esta ou aque

la modalidade de assistencia.

A tabela 20 indica que a grande maioria dos produto

res, de ambas as categorias, obtem a agua de pogos construi




64

dos nas proprias unidades agricolas. Cerca de 22.06% e
11,76% do conjunto dos produtores feirantes e ndo feiran
tes respectivamente, obtém a dgua diretamente dos igarapes.

O teste X2 revelou existir relacdao de dependéncia en
tre as categorias de produtores feirantes e nao feirantes
em relacao ao local de procedéncia da agua para consumo hu
mano. Entretanto, conforme dados da tabela 21, em que o va
lor da estatistica X° mostrou-se nio significativo, verifi
ca-se nao haver relacao de dependéncia entre feirantes e nao feiran
tes em relacao ao tipo de tratamento aplicado a agua para
o consumo humano. Ja o valor calculado no teste X2, na tabela
22, indica existir relacao de dependéncia entre as categorias de
feirantes e nao feirantes quanto ao tipo de reservatério de
agua. A utilizacao de cisternas em uma regido castigada pe
la precariedade do sistema de abastecimento de agua, inclu
sive os cursos naturais, como € o caso da regiao em que se
efetiva o presente estudo, € um bom indicativo do poder de
posse e da melhoria do bem estar de quem as possui. Verifi
ca-se que a grande maioria dos produtores nao feirantes,
cerca de 76,48%, possui apenas o pote como reservatorio, e
que 23,53% da categoria dos produtores feirantes utiliza
a cisterna. Este fato € importante porque aqueles produto
res que nao possuem pog¢os estao sujeitos a longas caminha
das ate os igarapés e/ou a espera do abastecimento feito

por carro pipa.

Informacoes sobre o destino final do lixo, bem como
sobre as caracteristicas dos arredores da casa, estao con
tidas nas tabelas 23 e 24. A grande maioria dos produtores,
de ambas as categorias, joga o lixo ao redor da casa. O re
sultado encontrado para a estatistica x2 permite concluir
nao haver relagac de dependéncia entre as categorias de
produtores feirantes e nao feirantes em relacdao ao destino
final do lixo. Ja em relacao aos arredores da casa, a esta
tistica X2 revelou existir dependéencia entre as categorias

de produtores feirantes e nao feirantes.
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3.4.3 - Nivel habitacional

A tabela 25 evidencia que a grande maioria de produ
tores, de ambas as categorias, mora em casa de madeira. O
tipo de construcao "tapiri" - casas simples, feitas exclu
sivamente de palhas (folhas de palmeira) - tem uma ocorrén
cia de 1,47% e 11,76%, nas categorias de produtores feiran
tes e nao feirantes, respectivamente. O valor da estatisti
ca X2 permite concluir nao existir diferenca significativa
entre as categorias de produtores feirantes e nao feiran

tes, em relacao ao tipo de construgao da moradia.

Nao foi observada, para ambas as categorias de pro
dutores, a modalidade de moradia alugada ou cedida. A tota

lidade das familias reside em casa proépria.

No tocante ao tipo de iluminacgao utilizada, verifi
ca-se pelos dados da tabela 26 que a "lamparina" € o ins
trumento de iluminagao da maioria das residéncias, indepen
dente das categorias aqui tratadas. Nao obstante, € bom
ressaltar que a eletrificacgao rural praticamente inexiste,

0/

sendo que um numero reduzido de comunidades ¢ estd inter
ligado ao sistema de distribuicao de energia elétrica. 0}
baixo valor calculado da estatistica X2 permite concluir
nao haver relagio de dependéncia, ao nivel de 16%, en
tre as categorias de produtores feirantes e nao feirantes,
em relacao ao tipo de iluminagao utilizado em suas proprie

dades.

3.4.4 - Nivel educacional

Do ponto de vista da questao em estudo, o nivel edu

-y; Comunidade € aqui entendido como uma populacao que habita um lu
gar determinado, que possue identidade com o nome desse lugar e
que, em funcao da convivéncia, desenvolve algumas agoes em comum.
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cacional influencia basicamente a assimilacao das informa

¢oes prestadas pelos servicos de assisténcia técnica, exer
cendo uma acao proativall/em relagao a resolucao dos proble
mas que os produtores rurais enfrentam no dia-a-dia, inclu

sive aqueles relacionados com a comercializacao.

Levando isto em conta, sem esquecer, entretanto, que
o papel da educagao tem gerado controvérsias quanto a sua
eficacia para aumentar a produgao, produtividade e obter
melhores precos numa agricultura tradicional, € que se optou
por estabelecer critérios nao formais de escolaridade, na
analise do nivel educacional dos produtores feirantes e

nao feirantes.

Os dados da tabela 3 evidenciam que, para o conjun
to de populagao do municipio de Santarém, a participacao
absoluta do pessoal sem instrucao e/ou com menos de 1 ano
de estudo formal cresceu no periodo 1970/80. Esta observa
¢ao, de carater geral, da uma idéia de como a instrucao for

mal vem sendo tratada naquele municipio.

Pela tabela 27, observa-se que cerca de 67,65% dos
produtores nao feirantes sao analfabetos, enquanto 55,88%
dos produtores feirantes podem ser incluidos nesta catego
ria. A estatistica X2 mostrou-se significante ao nivel de
10%, acusando existir dependencia entre feirantes e nao fei
rantes em relacao ao atributo de ser ou nao alfabetizado.
Observa-se ainda que 44,12% e 29,41% de produtores feiran

tes e nao feirantes, respectivamente, sabe ler e escrever.

3.4.5 - Nivel de sociabilidade

Nao foi detectado nenhum tipo de preferéencia por es
te ou aquele vizinho, em ambas as categorias de produtores,

o gue denota um bom nivel de relacionamwento.

ll: Proativa é aqui entendido como antecipagao; o contrario de reacao
e busca exprimir o conhecimento da relacao causa-efeito.
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A tabela 28 sintetiza o modo de envolvimento dos
produtores com as organizacoes formais afins aos seus inte
resses. No caso do sindicato, pode-se observar que a gran
de maioria dos produtores feirantes conhece e ja fez parte
dessa organizagao, e neste aspecto, segundo a significan
cia das estatistica xz, este grupo difere do grupo dos pro
dutores nao feirantes. No caso do relacionamento dos produ
tores com a Associacao dos Produtores Rurais de Santarem -
APRUSAN - verifica-se que 94,12% e 91,18% dos produtores
feirantes conhece e toma parte, respectivamente, dessa or
ganizacgao. As estatisticas Xz acusam existir relagao de de
pendéncia entre produtores feirantes e nao feirantes em
relacao ao envolvimento com a APRUSAN.

Embora nao exista Cooperativa de produtores rurais,
em sua forma juridica, no municipio de Santarém, o interes
se em se conhecer o envolvimento dos produtores com esse
tipo de organizacao é tao somente de carater cognitivo. Nes
te sentido, observa-se que 57,35% dos produtores néofeirag
tes conhece, e que 72,06% dos produtores feirantes desconhe
ce essa organizacao. A estatistica X2 mostrou existir rela

cao de dependéncia entre os grupos quanto a este aspecto.

De uma maneira geral, com a modalidade de organiza
cao clube comunitario ambas as categorias tém um envolvi
mento uniforme. No caso do Conselho Comunitario, a estatis
tica X2 permite concluir que existe relacao de dependéncia
entre as categorias de produtores feirantes e nao fel
rantes, em relacao ao conhecimento destes com a organiza
cao. Verifica-se que 60,29% dos produtores nao feirantes
conhece a organizagao enquanto 63,24% dos produtores fei

rantes a desconhece.
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3.5 - Pontos de estrangulamento

A utilizagao de qualquer estratégia de mudanga exi
ge a adequacao de diversos fatores, a fim de que esta es
tratégia possa cumprir sua fgncéo de mudar. No caso presen
te, sao explicitadas algumas varidveis (ver item 2.6), obje
tivando evidenciar uma parte desses ajustes considerados

importantes.

Em verdade, mesmo que o produtor rural aqui conside
rado viesse a predizer suas necessidades frente aos proble
mas da comercializacdo e as mudangas necessarias para que
ele se ajustasse a nova estratégia de comercializagao da
producao, este ajustamento, supOe-se, seria realizado, prin

cipalmente, a base de conotagoes que a base de denotagoes.

Esta observacao esta consoante ao que pensa, por exem
plo, a maioria dos produtores entrevistados, em relagao ao

"atravessador":

"o atravessador € um explorador ... ele so
quer ganhar, ganhar ... ele € um aprovei
tador ..."

Veja-se ainda outro trecho de entrevista, no qual se
encontra igualmente presente a percepc¢ao generalizada com
conotagoes gue obscurecem a realidade e criam imagens ide

ais:

"(...) a feira é bom. Foi um melhor nego
cio pra gente pois la a gente pega no di
nheiro na hora e pode comprar logo as ne
cessidades da casa nas lojas de perto..."

Como se observa, ha subjacente um significativo grau
de dissondncia cognitiva entre o camponés, suas condigles
materiais de trabalho, e o "conhecimento novo" necessario
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- - » * - A -~
a adequagao funcional . O camponés, ao ignorar as fungdes que
sao exercidas pelos atravessadores no processo de comercia

2/

: ~ R | . -
lizacao, se auto-expropria —’ ao cumprir com estas funcgoes

quando ele mesmo se transforma em vendedor.

De uma outra forma, os produtores entrevistados re
velaram-se inconsequentes quando da utilizacdo de advérbi
Oos e adjetivos para justificar a funcionalidade da estraté
gia comercializacao direta. Em hipétese alguma podem-se me
dir ou guantificar coisas que nao se sujeitam as leis basi
cas das quatro operacoes fundamentais e, neste caso, como
os produtores nao sabem mensurar o quanto ganham, tornam-se
inaptos para qualificar resultados, o que geralmente os faz

emitir opinioes em beneficio proprio.

Nessas condic¢Oes, a interpretacao das causas dos pro
blemas que interferem na eficacia da estratégia devera con
siderar que o fato de se conhecer algo novo nao significa
mudanca automatica de comportamento, uma vez que somente
um bom trabalho de sensibilizacao poderia mexer com as per

cepcoes e concep¢oes dos produtores.
3.5.1 - Pregos dos produtores

Os possiveis beneficios que uma politica positiva
de precos pudesse externar sobre o desempenho ou bem-estar
dos pequenos produtores rurais (quer fosse acelerando ou
desacelerando o crescimento da producao e assim asseguran
do os incrementos adequados as necessidades do consumidor

urbano, quer fosse sinalizando precos que pudessem minimi

12 Percebe-se com clareza que a idéia de eliminacao do atravessador
esta fortemente correlacionada com a idéia de melhoria de ganhos,
com idéia de lucro e com a idéia da eliminacao de um peso morto -
um mal necessario. A consequencia desta percepcao € a  ineficacia
funcional; é o camponés aperfeicoando os erros ja cometidos pelos
atravessadores, atraves de uma pratica muitas vezes ineficiente,
arcando com os custos envolvidos com o desempenho deste "novo pa
pel" e nao remmerando as atividades por ele agora desempenhadas.

*  Conforme foi definida na NR 7, pb. 39.
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zar riscos e incertezas), seriam neutralizados diante da

realidade por gue passam Os camponeses Santarenos.

As complicag¢oes burocraticas dos programas oficiais
de compras e empréstimos (AGF e EGF), a precariedade da
infra-estrutura de armazenagem, a ineficacia do sistema de
informagao do mercado agricola e a premente necessidade de
moeda para a aquisicao de produtos industrializados impe
dem os camponeses de postergarem vendas, conferindo-lhes
um papel passivo, de submissao total e ordinaria ao mercado
em que estao inseridos e os fazem antepor a ilusao da van
tagem financeira ao perfeito entendimento do movimento de

pregos relativos.

Os dados da tabela 29 evidenciam que, de um modo ge
ral, produtores feirantes e produtores nao feirantes consi
deram o preg¢o do produto (seja este praticado por atraves
sadores ou praticados na feira-livre), como o melhor indi
cador na determinacao do que plantar. Ora, num ambiente on
de as flutuagoes no indice de pregos agricolas evidenciam
perdas no poder aquisitivo do dinheiro, o crescimento da
producao, supde-se, vincula-se, necessariamente, as flutua
coes de precos dos insumos manufaturados e dos bens de con
sumo imprescindiveis a sobrevivéncia do camponés e sua fa
milia.

Neste sentido, a magnitude da disparidade constata
da entre a informacao da a.sisténcia técnica e o indicati
vo do preco do produto, como orientadores do que plantar,
pode ser avaliada como um entrave de duplo efeito. Por um
lado, impossibilita o produtor de melhor combinar suas ati
vidades produtivas (culturas, criacoes, etc) e cria subje
¢ao a assistencia técnica; por outro lado, mistifica a as
sisténcia técnica e lhe confere um caracter de alheamento
a tessitura do mercado e/ou a dinamica da sOcio-economia

do local em que se realiza sua acao.

Uma das consequéencias desses entraves € o paradoxo

"micro-macro". Os camponeses, enquanto tomadores de precos,
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se subordinam ao "precgo de compra" que é ditado pelo merca
do € que, invariavelmente, é inferior ou igual ao seu cus
to de produgao. Mesmo assim, ao utilizar o pre¢o como sina
lizador do que plantar provoca, a nivel micro, o comporta
mento racional de o produtor aumentar ou nio a producgao de
determinado produto. Esta atitude €, a nivel macro, assumi
da pelos outros produtores que assim, em um so conjunto,
geram uma oferta adicional e, consequentemente, problemas
de queda de prego ou, de outra forma, provocam escassez do
produto acarretando problemas de aumento de prego. E de as
sinalar-se que esses resultados caracterizam um "efeito

gangorra" que o produtor sente, mas que pouco entende.

A analise a seguir compreende o desdobramento, ao
nivel dos quatro principais produtos referenciados, da va
lidag¢ac ou ndo do preco como melhor indicador na determina
¢ao do que plantar. A tabela 30 permite que se tirem con
clusoes acerca da variabilidade dos precos do arroz, da fa
rinha de mandioca, do feijdo e do milho. Comparando-se a
variacao dos pPregos reais entre a menor e a maior cotacao
(colunas 2 e 3), pode~se constatar, por exemplo, que o pre
¢o real do feijao, praticado no mercado atacadista de San
tarém, por saca de 60 kg, variou de Cz$1.684,65, em 1984,
a Cz$257,73, em 1985, apresentando portanto um decréscimo
de 653%. Comportamento semelhante & também observado para
O0s outros produtores (colunad), gque embora apresentem ni
veis de decréscimo inferiores ao nivel de decréscimo do
feijao, evidenciam, de outra maneira, através do coeficien
te de variacao (coluna 5), dispersdes ou desvios equivalen
tes, relativamente as médias no periodo de 1982/88.

Estes resultados podem ser complementados pela taxa

anual de crescimento (tendéncia), obtida por andlise de
regressao, para a variavel preco médio real anual no mesmo
periodo, cuja tendéncia é decrescente para todos os produ
tos analisados.
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Os dados das tabelas 31, 32 e 33 (ver ainda figuras
5, 6 e 7), mostram que as flutuagoes no preco do arroz, fei
jao e milho no mercado atacadista de Santarém estd consoan
te a periodicidade da safra e da entressafra desses produ
tos. No primeiro semestre ocorre uma tendéncia de escassez
de tais produtos devido a entressafra, provocando, desta for
ma, a alta do prego; no segundo semestre ha aumento da

oferta que causa uma baixa do prego.

Especificamente a farinha (tabela 34, figura 8), por
ter a mandioca um periodo de plantio posterior ao do arroz
em cerca de 60 dias e um periodo de colheita que transcor
re ao longo de até 180 dias (do 129 a 189 més apos o plan
tio), apresenta uma flutuagao no prego, supoe-se, decorren
te do agquecimento das exportacgoes via demanda de mercados
periféricos (Belém e Manaus) e via intensidade do periodo
chuvoso (fevereiro/abril) e a consequente "subida das aguas"

dos rios que irrigam toda a regiao.

De uma maneira gerwl, pode-se observar através do in
dice estacional 13/ que todos os quatro produtos, e principalmen
te a farinha de mandioca, tém seus precos abaixo do indice
geral dos precgos agricolas e que, neste caso, os produtores
destes produtos nao encontram nos mesmos uma base solida
de sustentacao do poder de compra do dinheiro gerado pela

producgao.

0 entendimento ambiguo, por parte dos produtores, da problema
tica das flutuacoes no prego dos produtos agricolas gera consequéncias
desastrosas para a producao e para o abastecimento local. O
"efeito gangorra" referido anteriormente, explicado pelo
teorema da "teia de aranha" de MODERCAI EZEKIEL, deixa sub
jacente a existéncia de uma espécie de circulo vicioso, on
de se alternam safras boas e pregos baixos com safras ruins
e precos altos. Nesta dinamica, as dificuldades dos campone
ses sao necessariamente ampliadas e a utilizacao do precgo

li/ A descricao do método pode ser encontrada em HOFFMAN (1980).

p. 340.
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Indice de variagao estacional das médias
mensais dos precos do arroz _heneficiado
no mercado atacadista de Santarem-PA,1982/88.

fndlce de
Varlacfo

A

150 1
140 |
130

120

110 4

100

70

60 |

T 1 v N | | T T T T T T T -
Jan Fev Mar Abr  Mai Jun Jul Ago Set Out  Nov Dez (Meses)

Fonte: Tabela 31

Figura 5




Indice de variacao estacional das médias
mensais dos precos do feijao no mercado
atacadista de <Santarém-rpA, 1982/88.

1 ndice de
Variagdo

)

150 -
140
130 / \

120 | 7 \ A
110

100

89

80 |

70

60

40

% T T T T

oy

T T T T T T T

Jan Fev Mar Abr  Mai Jun Jul Ago Set Out Nov

Fonte: Tabela 32

Figura 6

Dez (Meses)




Indice de variacao estacional das médias
mensais dos precos do milho no mercado

atacadista de

indice de
Variagdo

150

140

130

120 |

110

100

80

70

60

50

40

A

Santarem-PA, 1982/88.

Jan Fev Mar Abr

Fonter Tabhela ‘33

T T T T T T T

Mai Jun Jul Ago  Set Out Nov Dez (Meses)

Figqura 7
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fndice de variacao estacional das médias
mensais dos precos da farinha de mandioca
no mercado atacadista de Santarém-PA,1982/88.

indice de
Variag&o

}

160 |

140 |

130 |
120 .
110

100

904
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60 .
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40

v T T T
Jan  Fev Mar Abr  Mai Jun Jul  Ago Set  Out  Nov Dar (Masei)

Fonte: Tabela 34
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defasado como indicador do que plantar constitui-se numa

contradicao.

Por esses motivos, pPoucos serao os produtores feiran
tes (e mesmo nao feirantes) que, bhascados nos pregos, pode
rao auferir vantagens em seus negocios; principalmente aque
les cujo nivel de instrucao, experiéncia administrativa e
conhecimentos nao lhes possibilitem a diversificacao de la
vouras e criagoes, bem como a diminuicao da ociosidade da
terra, e que sao a maioria dos produtores de Santarém, co

mo veremos adiante.

Apesar de haver a possibilidade de vantagens, € de
se achar que o preco na forma como vem sendo tratade e
acrescido dos problemas derivados da relagao de tro
ca, gque aqui nao foram analisados mas que €& de conheci
mento de todos, constitui-se num ponto de estrangulamento pa

ra a eficacia da estrategia "comercializacao direta".

3.5.2 - Técnica de produgao

Todo o material concernente a técnica de producao,
resultante da pesquisa, evidencia o baixo nivel tecnologi
co em que é praticada a agricultura no municipio de Santa
rém, principalmente aquela relacionada com as culturas do
arroz, feijao, mandioca e milho, ja comentadas no item
2.1.3.

Através dos dados da tabela 35, podemos inferir que
a diferenca apontada no aspecto da utilizacao da semente
selecionada perde sua significancia quando analisada no
conjunto, isto é: quando se contextualiza com as demais
tecnologias constantes da pesquisa e apresentadas na mesma
tabela. No que interessa mais de perto, a igualdade ou nao
diferenciacao entre as categorias de produtores feirantes
e nao feirantes reflete os corolarios da atuacao das fer

¢as socio-culturais, principalmente aquelas relacionadas
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com a renda e com as preferéencias dos consumidores (ver £1
gura 4, p. 40 ) gque, na realidade estudada, tém pouco poder
de influenciar mudanc¢as no processo produtivo. Desta manei
ra, os produtores nao sentem a necessidade de modificar a
utilizagao dos meios de producao e, principalmente, o modo
de produzir, o que lhes exigiria uma melhor compreensao da

sociedade em que estao inseridos.

Por outro lado, vale ressaltar que os resultados eco
nomicos indicados através da renda liquida e da margem 11
quida nao deveriam, necessariamente, ser apropriados no pro
cesso produtivo, visto que o camponés, ao conferir a produ
cao apenas um valor de uso, nao internaliza a necessidade
de produzir mais, com técnicas melhores, para obter maio

res lucros.

Os gastos com insumos modernos (pesticidas e ferti
lizantes quimicos) sao irrisorios, em ambos o©0s conjuntos
de unidades agricolas (produtores rurais feirantes e nao
feirantes). A itensidade de uso da mao-de-obra (ver tabela
14) indica em média, ao ano, um total de 33,50 homens/dia por hectare,
para o conjunto das unidades agricolas dos produtores fei
rantes, e um total de 26,93 homens/dia por hectare, para o conjunto
das unidades agricolas dos produtores nao feirantes. Estes in
dicadores, quando contrastados com seus respectivos VPMe's
e VPMg's (ver tabelas 9 e 11), realcam suas diferenciacgoes,
remetendo a categoria dos produtores feirantes a um nivel

de melhor racionalidade no uso desse fator.

0 exame das tabelas 36 e¢ 37 da uma idéia de como os
produtores, de um modo geral, estao desprovidos de condi
¢oes adequadas para proceder o armazenamento. Além disto,
inexistem armazens ou silos com melhor estruturacao, préxi
mos a producgao. Como consequéncia, baixa a qualidade, espe
cialmente dos cereais, face a inadequacéo da armazenagem,

e ocorrem perdas na quantidade produzida.

£ bom ainda observar que, nestas condigdoes, as pra
ticas de padronizagao, classificacao e embalagem, assaz ine

ficientes, nao permitiriam que o produtor atendesse as exi
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gencias da CIBRAZEM e consequentemente se credenciasse a
ser beneficiario da politica de precos minimos, pratica,

alias, desconhecida vor todos os produtores entrevistados.

3.5.3 - Caracteristicas da unidade de producao

A idade do chefe de familia, bem como seu nivel de
instrucao, podem se constituir em elementos sinérgicos a
melhor assimilacao das informagdes técnicas e econdmicas,
resultando num efeito positivo sobre a compreensdo das cau
sas dos problemas a que esta afeto. Com este pensamento,
a analise da variavel idade do chefe de familia e do atri
buto nivel de instrucao buscou verificar se o fato de o
produtor ser feirante ou nao se correlacionava com as ra
zoes acima expostas, bem como caracterizar as categorias
das unidades agricolas aqui estudadas.

Os dados das tabelas 3 e 27, ja explorados no item

3.4.4, mutatis mutandis, indicam nao haver diferenciacao na

escolaridade de ambas as categorias de produtores (feiran
tes e nao feirantes) e permitem inferir que o grau de
dificuldade ou facilidade denotado pelo produtor na capta
cao de informagodoes adicionais ou em sua capacidade de ava

liar situacoes novas é igual para as duas categorias.

No caso da idade, "... os agricultores mais jovens
estariam acumulando informagoes e experiéncias, obtendo re
tornos crescentes em suas atividades comerciais. Haveria
uma determinada idade em que o agricultor teria adquirido
um volume desejado de informagoes e atingido um nivel maxi
mo de habilidade e sucesso comercial. A partir dessa ida
de, além de o estoque de informacdes ndo aumentar (devido
possivelmente aos custos mais elevados de adquirir novas
informagoes, além da presenca de riscos) comegaria a ocor
rer uma depreciagdo de suas informacdes, acompanhada de re
tornos decrescentes nas transagoes comerciais" (Becker, 1964

ap. Amaral, 1975).
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(8]

Nas tabelas 38 e 39, verifica-se¢ gue 0s grupos nao

o

se diferenciam quanto a idade. Entretanto, é bom evidenci
ar que cerca de 73% dos produtores feirantes estao numa
idade acima de 40 anos, enquanto 60% dos produtores nao
feirantes situam-se neste patamar. Ora, pelo que se tentou
até aqui evidenciar, a observacao que se impdoe € a de que
a instrugao e a idade do produtor vém se constituindo em
um obstaculo a internalizacao de novos procedimentos, por
parte dos produtores, que poderiam resultar em melhcrias
em suas unidades agricolas, inclusive em melhorias moneté

rias.

A fim de evitar os vieses causados pelas imperfei
coes nos mercados de terra, geralmente causadores de rela
cao de dependéncia de arrendatarios e parceiros aos gran
des proprietarios, foram entrevistados somente produtores
proprietarios. As tabelas 40 e 41 evidenciam nac haver di
ferenciagao entre as categorias de produtores feirantes e
nao feirantes quanto a origem da posse da propriedade e
sua documentacao. Nao obstante, vale ressaltar que cerca
de 30% dos produtores feirantes e 16% dos produtores nao
feirantes nao possucem nenhum documento que legalize a  pos
se de suas propriedades. Um outro aspecto de importancia é
a constatacao de que menos de 5% do total de produtores pes
quisados tiveram como origem da posse da propriedade a co

lonizacao.

Desta feita, a influéncia que poderia ser exercida
sobre o desempenho comercial dos produtores, pela forma de
acesso a terra, sc refletiriam, acredita-se, nos pregos re
cebidos; isto ¢é: como os proprictarios sao mais flexiveis
na tomada de decisoes economicas, o poder de barganha por
eles exercido reflete-se num ajuste mais equilibrado, fa
voravel a remuneracao de sua producao. Por isso, coloca-se
a hipotese de que a forma de acesso a terra nao cria nenhum
obstaculo a eficacia funcional da estratégia comercializa
cao direta e nao dificulta o acesso a entrada de outrcs pro

dutores a essa modalidade de comercializacao.
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A distancia da propriedade a cidade de Santarém, aqui
considerada como uma das dimensoes de localizacao, pressu
poe haver correlacao direta entre a distancia e as dificul
dades de comercializar a producao. SCHULTZ (1965) observa
gque o melhor funcionamento da organizacao economica faz-se
a medida que esta se circunscreve por uma matriz de desen
volvimento econdomico e que tal funcionamento torna-se insa
tisfatorio a medida que as zonas agricolas constituam-se em

periferia desta matriz.

A forma sincrética pela qual foram discutidos os as
pectos socio-economicos da area de estudo (item 2.1) nao
minimiza a compreensao de que o municipio de Santarém tem
uma vocag¢ao agricola e impoe a qualquer analista a observa
cao de existir uma certa harmonia entre a zona agricola e
o centro urbano do municipio. Mesmo assim, buscou-se elimi
nar qualquer influencia que se constituisse em viés, entre
vistando o0 mesmo numero de produtores feirantes e
nao feirantes, para uma mesma distancia da comunidade ru

ral a sede do municipio.

As variacoes existentes em ambas as categorias de
unidades agricolas de produtores - feirantes e nao feiran
tes - (ver tabela 14), no que concerne a intensidade do uso
da terra, criariam vieses nas interpretagoes a respeito da
escala de operacao. Nao obstante, pode-se inferir que, de
uma forma bastante especifica, o numero de produtores que
se véem prejudicados em melhorar os ganhos de escala na co
mercializa¢ao (face a quantidade vendida e tomando por pres
suposicao uma relac¢ao linear entre quantidade produzida e
area total cultivada) é bastante reduzido. Embora se saiba
que a venda de maiores quantidades se refletiram em reducao
dos custos médios de comercializacao, deixou-se de realizar o
estudo que indicaria qual a escala de operacao que melhor
caracteriza o produtor feirante ou que lhe confere melho
res retornos comerciais. Isto pcrque foram estabelecidos os
quatro produtos: arroz, feijio, mandioca e milho - produ

tos dirigidos principalmente ao mercado local - como os ba
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lizadores de diversos indices aqui apropriados. Entretanto,
os resultados economicos (monetdrios) sao obtidos vela ven
da de um numero consideravel de produtos que incluem, den
tre outros, produtos extrativos, ervas medicinais, produ
tos olericolas e produtos resultantes da transformagao ar

tesanal, na dita incdustria rural doméstica.

Sem perder de vista este contexto e com base nos in
dicadores de tabela 14, pode-se concluir, com relativa mar
gem de seguranga, que a escala de produgao nao se consti
tui em obstaculo para a eficacia funcional da estrategia
feira-livre. Destarte, analisando-se a variancia da area
total cultivada (tabela 14), o VPMe e VPMg desse fator (ta
bela 9 e 11), para ambas as categorias de unidades agrico

las, observar-se-ao razoes para a assercao referida.

Os resultados da analise do volume de informacoes
estao cortidos nas tabelas 42 e 43. Conforme se observa,
foi investigada uma variavel, no caso a frequéncia da as
sisténcia técnica, e um atributo, que diz respeito a quali
dade desta assisténcia. hlém disso, com a utilizacao de
perguntas abertas, ficou evidenciado ser o contato com pro
fissionais de agropecuaria ¢ modo pelo qual os produtores

entrevistados obtinham informacoes.

A assiduidade as leituras de informes agropecuarios,
bem como o habito de ouvir (pelo radio) programas afins a
vida rural, sao atributos guc¢ os produtores, tanto feiran

tes como nao feirantes, n&o cultivam. Alias, ficou eviden

ciado que o programa radiofonico "Fruto da Terra", levado
ao ar pela Radio Rural de Santarém (todos os sabados as
13h15m), com produgao da Emater, tem pouca audiéncia, espe

cialmente por parte dos produtores feirantes, que aos saba

dos, amiude, encontram-sc ocupados na feira-livre.

A frequeéencia da assisténcia técnica e sua qualidade,
nas circunstancias em que o produtor pouco lé (ou nao le)
e pouco se utiliza dos meios de teleinformacgao (radio, te
levisao), sao componentces estratégicos para, o que

foi observado inicialmen®.:, "mexer" com as percepgoes e
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concepgoes dos produtores. Ora, como deixam transparecer
as tabelas 42 e 43, a assisténcia técnica (ATER), antes de
se constituir num ponto de equilibrio entre o "desenvolvi
mento" do produtor rural e as forgas requeridas para harmo
nizar tal desenvolvimento, constitui-se em algo inatingi
vel, em um "neo-qualquer-coisa", a medida que se distancia

do produtor rural.

Assim, como o volume de informacoes (funcoes da in
teragao ATER/Produtor Rural) mostra-se insuficiente, a ine
ficacia dessa interacao faz crescer em termos de contradi
¢ao a(in) capacidade funcional de os produtores cumprirem
com os objetivos da feira—livre*. Tal situacao engendra um
emaranhado de equivocos (conotagoes e denotacgdes ja referi
das), os quais, aliados as forcas politico-econdmicas e sé
cio-culturais, remetem o produtor feirante a um estado de

anomia, em relagao a sua pratica de comercializacao.

3.5.4 - Racionalizacgao interacional

A figura 2 sintetiza as articulagoes e/ou envolvi
mentos interinstitucionais precursores da montagem da fei
ra-livre. E bom evidenciar que tal fato ndo se constituiu
em licao, histéria ou exemplo. As articulagoes ocorreram
mais por carater tatico que por necessidade estratégica de

se garantir a obtencao de melhores resultados.

Esta integracao (articulacao) suscita numa velha mo

dalidade de se confundir "movimento" com "acao" e, pelo me
nos na pratica da feira-livre, pretendia reconciliar os fa
tos da complexidade da realidade dos pequenos produtores
rurais de Santarém com os imperativos da finalidade opera
cional de cada instituicao formal envolvida. Infelizmente,
este modelo de articulagao € intrinsicamente fragil e in

consistente para prover ou catalizar a resolugao de proble

*
Conforme o que foi definido para as quatro caracteristicas, NR 7,
p. 39.
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mas que exidem, além de competéncia técnica e interpesso

al, comprometimento.

Todavia, ha uma virtude bem evidente neste esfor
¢o de articulacao, qual seja: a de apoio inicial. Este apo
io estimulou os produtores envolvidos para o equacionamen
to de alguns problemas emergenciais e os colocou diante do
desafio de compreenderem as possiveis facetas da dinamica
do mercado, obrigando-os ao discernimento de escolher, en
frentar e concentrar-se naqueles problemas que o momento de
terminava como os de maior importancia para o sucesso da
estratégia "comercializacao direta" e para a evolugao dos
proprios produtores. E bom ressaltar que, nesta fase, a

EMATER exerceu um importante papel interativo.

Mas, como foi dito, tal articulacao nao teve carater
estratégico e, consequentemente, sua duracao foi efémera.
Os problemas derivados dai assumem inumeras nuangas meio

definidas:

a) o sistema atual de transporte, além de deficien
te, € caro. O transporte engloba cerca de 43,64% das despe
sas relacionadas com a producéo e comercializacao, e anali
sando sO as despesas com a comercializacao, (excentuando-se
os custos de classificacao e embalagem), esta participacao
€ da ordem de 75,27%;

b) o poder publico municipal nao tem preocupacao com
o abastecimento alimentar, nem com a gqualidade dos alimen
tos que sao ingeridos pela populacao. Assim, os produtores
nao sao motivados a produzir mais e melhor (ver item 2.6),
nao sao subsidiados e permanecem, ainda, apos 5 anos, ven
dendo sua producao no meio da rua, sujeitos as intempéries;
nao sao, finalmente, reconhecidos como agentes economicos
ativos, paradoxalmente, num municipio cujas caracteristi

cas sao as de vocacao puramente rural;

c) os servicos de assisténcia técnica e extensao ru
ral nao estao sintonizados com a demanda urbana; nao traba
lham eficazmente "em cima" dos produtos mais vendidos nos

dias de feira; nao investicam o mercacdo e, portanto, pouco
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oferecem em termos de conhecimento e impulso para o desen
volvimento agricola, o que, sem duvida, debilita a
estratégia de envolvimento da agricultura com os outros seto

res da economia municipal.

Estes, dentre outros, sao alguns dos problemas que
vicejam no campo fertil da irracionalidade interacional das
instituigoes publicas: autarcizantes; desvinculadas das fi

nalidades precipuas para as quais foram criadas.

Releva notar, porém, que neste periodo os produto
res feirantes consegqguiram alguns avancgos: fundaram a asso
ciacao dos produtores rurais de Santarém - APRUSAN; adqui
riram uma pequena casa, nas proximidades do local da feira,
onde guardam o excedente nao comercializado e, gracas a um
envolvimento mais pessoal, conseguiram alguns bens materi

ais junto as instituicoes de apoio continuo (ver figura 2).

A falta de interacao entre os Orgaos institucionais
e entre a sociedade civil obscurece o paradigma da sintese
ideal entre a interdependéncia dos cidadaos (municipes san
tarenos) e a intercomplementaridade de suas agoes na
gestao dos problemas que 0s afetam. Um bom exem
plo, contido de forma subjacente no item 2.1 e na figura 4,
pode ser explorado: assumindo que o fato de o produtor co
mercializar diretamente a produgao ja implica numa reducao
do preco pago pelo consumidor, qualquer acao que viabili
sasse melhorar a producio ou a eficiéncia na comercializa
cao concorreria para reduzir ainda mais este prego. Ora,
como a economia de Santarém se caracteriza pelo baixo ni

14 / =
—", a reducao nos pregos

vel de renda de seus habitantes
dos produtos agricolas se constituiria em beneficio para a
grande maioria da populacao que, sabidamente, € a que gas

ta maior parcela de renda em alimentacgao.

Como externalidades, o incremento na quantidade de

14/

=~ Um melhor entendimento da socio—economia do municipio de Santarem
pode ser obtido em SILVEIRA, 1988.
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alimentos consumidos, a melhoria do suprimento das necessi
dades dietéticas e os gastos com bens nao alimenticios se

constituiriam em mudancas de efeito multiplicador, nao sb

para os produtores rurais, mas para toda a sociedade.

3.5.5 - Capacidade técnica e administrativa

Alguns dos atributos relacionados mara analisar a
capacidade técnica e administrativa dos produtores feiran

" n

tes (ver sub-item "e", p.33), ja foram, de alquma forma, ex
plicitados anteriormente, e acredita-se que isso nao venha
a prejudicar a essencialidade dos mesmos ao atendimento das

questoes ora discutidas.

A tabela 44 poe em evidéencia a preferéncia que o
produtor denota ter pela forma de resolver seus problemas
agropecuarios. Este comportamento manifesto diz bem de sua
idiossincrasia e permite inferir que sua percepc¢ao das ins
tituicoes piliblicas estd forjada por concepgbes negativas ,
ou que aquelas instituigoes nao vém desempenhando sa'isfa

toriamente seu papel.

A grande maioria dos produtores entrevistados, cer
ca de 90% em ambas as categorias (feirante e nao feirante),
tiveram como fonte de aprendizagem a préoria familia, o pro
prio "rogado", o ambiente de seus antepassados. Parece en
tao haver coeréncia em se supor que o processo de resolugao
de problemas por que passaram ao longo de suas experiéenci

as era adquele estritamente familiar.

Nestas circunstancias, e assumindo que o nivel de
instrugcao formal e o volume de informagoes sao insuficien
tes, que a ruptura estabelecida entre conhecimento e pra
tica é crescente, o jugo a que ficam sujeitos os pequenos
produtores diante da expansao capitalista é continuo, pro

gressivo e aniquilador.

A justaposigao das tabelas 38 e 45 da idéia do
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complexo que forja as concepcoes dos produtores - a idade
e o tempo de experiéncia na agricultura. Estes fatores pes
scais, aliados aos outros anteriormente explicitados, jsle]
dem bem dizer da consonancia entre as habilidades (tradi
cionais) dos produtores e a atitude proativa que deveriam to

mar frente aos problemas por que passam.

Com referencia aos treinamentos recebidos, suas in
fluencias sobre habilidades administrativas e grau de ajus

5/

te as necessidades societais 1» a que estao submetidos os
pequenos produtores, é reconhecida a disjuncao. Os produto
res nao se submeteram a um treinamento sobre comercializa
¢ao e pouco compreendem as complicagoes de mercado. Quali
ficam os resultados esquecendo-se de que os advérbios e
adjetivos nao se adicionam, nao se subtraem, nao se multi
plicam, nao se dividem; enfim: nao se constituem em indica

dores precisos para se tomar uma decisao.

L Societais & aqui utilizado para exprimir o conjunto das necessida
des extra-organizacao (importacao, conversao, exportacao)
se subordinam a dinamica do ambiente que circunscreve a o1 janiza
¢ao, no caso os produtores rurais ou os feirantes, em seu conjun

to.




4 - CONCLUSOES, LIMITACOES E SUGESTOES

4.1 - Conclusodes

O objetivo estabelecido na pesquisa busca mostrar
as repercussoes da praticidade da estratégia "comercializa
¢ao direta - produtor/consumidor" - e, de forma subjacente,
perscrutar se tal estratégia nao se constitui tdo somente
numa "tatica", num mecanismo alternativo que o produtor

usa e aceita face as dificuldades por que passa.

Assim € que nao se pode deixar de considerar os as
pectos que caracterizam a dinamica do desenvolvimento sO
cio-economico, proprios do municipio onde se localiza o es
tudo. A tecnologia, o processo de transformacao estrutural,
a dinamica do capital e o grau de ruptura que se estabele
ce entre o camponés e os seus meios de producao/reproducao
sao alguns destes aspectos, imprescindiveis ao bom discer

nimento das questoes aqui apresentadas.

Reconhece-se, entretanto, que o presente estudo cons
titui-se numa analise positiva, de contraste entre grupos,
com limitagoes de caracter metodoldgico. Contudo, explici
ta-se algumas conclusoes consideradas importantes, que sao

as seguintes:

a) os produtores feirantes diferem dos produtores
nao feirantes, quanto as caracteristicas de suas respecti
vas unidades produtivas, mormente a combinacao dos fatores
produtivos, evidenciando-se uma melhor utilizacao desses

fatores pelos produtores feirantes.

b) o fato de o produtor comercializar a propria pro
ducao diretamente com o consumidor final influencia positi

vamente a renda liquida, dando aqueles produtores red.

114
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rantes melhores retornos. Entretanto, & bom ressaltar que,
dentre os produtores feirantes, 33,82% aufere até 3 saléri
os minimos de renda liquida mensal e que nos custos de pro
ducao nao foi contabilizada a remuneracio da mao-de-obra
familiar envolvida no processo produtivo. Por outro lado
foi estimade um desagio de 20% sobre o valor bruto da pro
ducao dos produtores nao feirantes (ver item 4.2). Isto evi
dencia, em parte um certo grau de ineficacia funcional da
estratégia "comercializacao direta", associado as pressdes
causadas pelas forcas politico-econdmicas e sdcio-culturais

inerentes ao ambiente (ver item 2.6).

c) os resultados economicos, verificados através da
analise marginal (item 3.3), mostram que o conjunto das uni
dades agricolas dos produtores feirantes obtém maiores mar
gens bruta e ligquida que o conjunto das unidades agricolas
dos produtores nao feirantes. Este fato é devido basicamen
te a diferenca existente no valor bruto da produgao, uma
vez que tanto o custo variavel como o fixo sdo praticamen
te iguais para o conjunto das duas categorias de unidades
agricolas. E bom observar através do detalhamento do custo
variavel (tabela 17), bem como dos fatores pessoais trata
dos no item 3.4 - Aspectos Sociais - que basicamente inexis
tem diferengas intergrupais que possibilitem a identifica
¢ao de um sistema de producao diferenciado, pro-feirante,
que sirva de paradigma a elaboracao de planos de ATER capa
zes de conduzir ao uso mais racional dos fatores de produ
¢do ou a sintese ideal entre ser feirante e obter maior mar
gem bruta. Mesmo assim, nao se deve omitir que a relacao
entre os dois grupos, no custo de mao-de-obra (tabela 17)
e na margem bruta por hectare (justaposicao das tabelas 18
e 14), poe em evidéncia uma pequena melhoria na racionali

zagao instrumental, por parte dos produtores feirantes.

d) identificou-se ¢g:'e melhorou a compreensao da exis
téncia de interdeperdéncia da unidade de producao com O am
biente (embora isto nao tenha se refletido em modernizacgao
destas unidades) e gue o encurtamento da "distancia social"

entre os produtores feirantes e entre estes e a populagao
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urbana (sede do municipio), se manifestou de maneira posi
tiva sobre o processo de organizacao dos produtores. A fun
dacao da APRUSAN, a flexibilidade da estrutura organizacio
nal da feira dos produtores (figura 3), bem como seu cara
ter de informalidade, sao alguns dos indicadores de cresci
mento, na autonomia e na capacidade decisoria, por gque pas
sam os produtores feirantes. Em contraponto, os fatores de
ordem cultural, psico-social e economica igualam ambas as
categorias de produtores (feirantes e nao feirantes) num
nivel de impoténcia que lhes impedem de conhecer melhor seu
ambiente, o papel que desempenham neste ambiente e o'requg
rimento das forcas propulsoras da correcao das dificulda
des ou deficiéncias proprias do ambiente em que vivem. No
te-se bem, que a diferenca de renda apontada em favor do
conjunto das unidades agricolas dos produtores feirantes
nao foi apropriada em bem-estar: pelos menos € o gue as

evidéncias permitem supor.

e) a produgao, ao restringir-se basicamente as neces
sidades do mercado local, amplia todas as dificuldades co
muns a interdependéncia de seu processamento a comerciali
zagao. Basicamente os feitantes nao tém "capacidade funcio
nal" e a execugao da estratégia "comercializagao direta "
colocou-os diante de um sorvedouro disfarcgado: o consumi
dor urbano. A assistencia técnica alheou-se do processo ;
o apoio das demais instituigoes ligadas as atividades ru
rais, bem como o interesse do poder publico municipal sobre
0s pré-requisitos para "adequacao funcional", foram eleva

dos a categoria do inatingivel.

4.2 - Limitacoes

Para estudos dirigidos ao meio rural e baseados em
variaveis socio-econdmicas, as limitacOes sao impostas pelo
dinamismo das transformacoes que se operam nesse ambiente
(especialmente aquelas de carater cognitivo e que dizem res

peito ao sujeito - o produtor, no caso), sua forma e conteu
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do, face ao sistema de acompanhamento dessas transformagoes.
A insuficiente capacidade administrativa do produtor, ao
limitar o controle e registro de suas atividades, gera a
dificuldade no uso de instrumental tedrico apropriado para
se efetivar um levantamento bem criterioso dessas transfor
macgoes. No caso do presente estudo, foram identificadas as
seguintes limitacoes:

a) por nao existir um diagnéstico "ex-ante" a entra
da dos produtores na feira-livre, utilizou-se somente o
grupo de controle para efeito de comparagao com a situacgao
"ex-post" a utilizacao da estratégia "comercializacao dire
ta". Se a analise tivesse por base a metodologia "antes e
depois com grupo de controle" se diminuiriam as incertezas
em relagao as caracteristicas dos produtores feirantes (gru
po experimental), a época em que eles ingressaram na fei
ra-livre (variavel experimental), aferindo-se o grau de in

fluencia das mesmas sobre os resultados.

b) a diferenca entre o pre¢o pago pelo atravessador
e 0 prego recebido pelo produtor feirante foi estimada num
periodo muito curto (60 dias de pesgquisa), que nao abrangeu
necessariamente o ciclo das diferentes culturas produzidas
e comercializadas pelos produtores nao feirantes. Neste ca
so, o desagio de 20% (arbitrado para o periodo de safra e
entressafra indistintamente) pode estar sub ou superesti
mado.

¢) a comparacao entre os dois grupos de produtores
assume uma forma estatica e nega toda a dinamica de resis
téncia desses grupos - racionalidade histérica - frente a
realidade por éles vsivida (inclusive a problematica da co

mercializacao).

4.3 - Sugestoes

Na parte introdutéria deste trabalho fez-se referén
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Na parte introdutdéria deste trabalho fez-se referén
cia de que o mesmo nao se constituia em uma avaliacao da
pratica da Extensdo Rural, mas sim de uma verificacdo na
adequagao da estratégia "comercializacdo direta". Com este
sentido, as questOes surgidas, face ao seu carater proviso
rio e primario, devem sugerir uma reflexao - antes de se

constituirem em verdades conclusivas.
Assim sugere-se a ATER:

a) examinar as inter-relacoes que a estratégia "co
mercializacao direta" prediz (tanto as relacionadas com o
mercado como as de apoio institucional), observando o modo

pelo qual vem funcionando e adotar medidas corretivas.

b) Considerar, numa perspectiva ampla, os costumes
e as preferéncias nos habitos locais de alimentacao, como
orientadores no processo de organizacao da producao e da

ATER, diminuindo as incertezas na comercializacao.

c) adotar como sistematica a documentacao da situg

cao "ex-ante" a implantacao de qualquer projeto.

d) tornar possivel aos agricultores o conhecimento
minimo indispensavel dos ~onceitos fundamentais em matéri
as tecnoldgicas, gerenciais, econdmicas e de comercializa
cao.

e) utilizar . experiéncia da comercializagdo como o
indicador primario de coordenacao das atividades de produ
cao, distribuicao e consumo e como adjuntor dos pequenos
produtores rurais nas agoes que os mesmos devem tomar para

seu proprio beneficio.

f) perquirir se, exclusivamente, a eliminacao da in
termediacao deveria se traduzir compulsoriamente na melho
ria do bem estar social e na melhoria do uso racional dos

fatores de producao dos produtores envolvidos.
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Para delimitacao das unidades produtivas em clas
ses economicas, Patnaik define o coeficiente de exploragao
do trabalho E = (X/Y), onde X representa dias liquidos de
trabalho de outros (considerados aqui apenas os dias de
trabalho de assalariados) e Y representa dias de trabalho
da mao-de-obra da familia. A razao (X/Y), expressa o grau
de exploragao econdmica do trabalho de outras em relacao
ao grau de emprego da mao-de-obra da familia. E, portanto,
o Indice que possibilita a classificagao das unidades pro
dutivas em classes econdmicas mutuamente exclusivas. Os 11
mites estabelecidos para o coeficiente E estao discrimina

dos na tabela Al.

TABELA Al - A classificacao de Patnaik para enquadramento
de unidades produtivas em classes econdmicas.
Classe Econdmica Delimitacao Observagoes
1 - Latifiindio E » o X positivo e muito alto
Y zero
2 - Camponés rico E>1 X positivo e alto
Y positivo, X > Y
3 - Camponés médio -1 <E <1 Dividido em:
(i) médio superior 0 <E <1 X positivo e pequeno
Y positivo, X < Y
(ii) médio inferior -1 < E < 0 X zero ou negativo, e pequeno
Y positivo, |X| <Y
4 - Camponés pobre E <-1 X negativo e alto
Y positivo, [X| > Y
5 = Trabalhador rural E - X negativo e muito alto
Y Zero

Fonte: PATNAIK ap. SANTANA (1989).

'
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REGULAMENTO DA FEIRA DO PRODUTOR RURAL DE SANTAREM

(atualizado em 28/10/88 com base nas discussdes do V Encon
tro de Representantes)

ART 19 - A EMATER-Para, Escritdrio Regional de Santarém,
que até 04/12/84 era a coordenadora geral da Feli
ra, passa a ter uma funcao de assessoria sendo

criada uma coordenacao formada por 5 produtores.

§ 19 - Atualmente a EMATLER presta assessoria técnica nas
seguintes atividades, orientacao as comunidades;
articulagao interinstitucional; orientagaoe apoio
direto ao grupo; coordenagao, controle e analise
técnica dos dados da pesquisa e outras atividades

afins.

ART 29 - A coordenacao & formada por um coordenador e um
vice, um secretario e um vice e um tesoureiro, que
exercerao mandato de 2 anos, e serao eleitos, pe

los proprios produtores.

ART 39 - As decisoes mais gerais da Feira serao tomadas
apos discussoes com o Grupo Representantes, fis
cais e coordenagao e em questoes mais significati
vas, o debate sera ampliado a todos os produtores

da Feira através das reunioes nas comunidades.
§ 12 - O Grupo de Representantes & formado por produto

res que sao eleitos por sua comunidade para re

presenta-los junto a Feira.

§ 20 - O Grupo de Representantes deverd reunir-se mensal




ART 49

ART 59

§ Onico

ART 69

§ Onico

ART 79

mente com a coordenagao para discutir questdes re

ferente a Feira.

O Representante que faltar 4 reunioces no semestre,

sera automaticamente afastado do cargo.

Um grupo de apoio formado pelas entidades; Prefel
tura Municipal da Santarém, Secretaria de Agricul
tura, Associagao Comercial e Camara Municipal da
ra a colaboragao necessaria 3 Feira sempre que so

licitado.

A Feira do Produtor Rural de Santarém, destina-se
a venda exclusiva a varejo, de produtos hortigran
jeiros, cereais, pescados, carnes e doces casei

Xos.

Entenda-se por produtos hortigranjeiros; cereais,
carnes e pescados, frutas, farinha, arroz, feijao,
milho, legumes, verduras, aves, mel, peixe fres

co, linguica e carne de porco.

Somente serao considerados feirantes, os elemen
tos portadores de carteiras e que sejam realmente
produtores, residentes na zona rural, ou bairro

que permanegam com caracteristicas rurais.

Os feirantes sao obrigados a provar que sao produ
tores e a declararem o lugar onde desenvolvem su

as atividades agricolas.

Se houver proposta de mudanca de local da Feira,
a comissao organizadora, devera ouvir a opiniao
de seus associados antes de tomar qualquer deci

sao.

As feiras funcionarao nas sextas-feiras, nos saba

dos e domingos de 04:00 as 12:00 hs.

1—;‘*“-
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§ 29 - O horario do término serad rigoroso, nao podendo

ART

ART

ART

ART

ART

ART

99 -

109-

19 -

119=-

120~

139

ficar nenhuma mercadoria apos 12:00. A coordena
¢ao nao se responsabiliza com os danos  vaucados

apo6s o horario.

O feirante deve vender seus produtos, a varejo,
diretamente ao consumidor. Tem entretanto liberda
de de vender o excedente a qualquer pessoa inte
ressada, desde que a venda seja feita apenas 2 ho
ras antes de seu encerramento, ou seja de 10 as
12200,

Nao sera dada carteira para o produtor que tenha
casa de comércio onde compre e venda produtos pro

duzidos pelos agricultores.

As mercadorias compradas nas feiras nao poderao

ser revendidas no mesmo local.

O feirante sd podera vender os seus proprios pro

dutos nao podendo comprar de outros.

Nao havera ponto de venda pré-determinado, deven
do cada feirante escolher o local de sua preferég

cia a medida que for chegando.

O litro sera a medida preferencial adotada na Fei

ra.

Se nao houver barracas ou estrado disponivel o
feirante pode expor seus produtos em cima de es

teiras, lonas ou plasticos.

Quando necessario a coordenagao providenciara no
vas barracas e estrados podendo ser realizados mu

tirdes para confecciona-los.
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Cada feirante & responsavel pela protecao e cober
tura dos seus produtos.

O proprio produtor & responsavel pela colocagao
do estrado na rua e guarda do mesmo, no patio da
radio Rural.

Terminada a Feira, no prazo mais curto possivel,

a Prefeitura fara a limpeza da area ocupada.

S6 feirante cadastrado podera vender produtos na

Feira, nao podendo dar a carteira a outros.

O titular pode indicar sua esposa e filhos para
venderem seus produtos desde que receba carteira

para os mesmos.

Os dependentes receberao carteiras com o mesmo ni
mero de registro do titular, com a anotagao de

"dependente”.

A matricula do feirante sera feita ap0s comprovar

gque € produtor rural.

Cada feirante devera atualizar anualmente sua car

teira de saude.

A confeccao da carteira sera de responsabilidade
da EMATER, a qual sera fornecida gratuitamente a
organizagao, até posterior resolugao. Todo feiran
te sera obrigado a traze-la exposta na camisa em

todos os dias de Feira.
A validade da carteira & de 6 meses.

A matricula sera renovada pagando-se no ato  uma
taxa, cujo valor sera discutido e decidido pelos

produtores na época.
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SO o titular da carteira pagard a renovagao.
O jovem de 16 anos devera participar das reunioes.

O recurso arrecadado sera depositado em Conta Ban
cdria, em nome da Associagao. A utilizagdo do re
curso sera para cobrir despesas com papel de expe

diente, barracas, estrados e outros.

Cada feirante nao podera ter mais de uma matricu
la.

Sera permitida a transferencia de matricula:
a) por morte do feirante, para o nome do herdeiro

legal;

b) por doenga do feirante, para o nome do conjuge

ou filho.

No caso de falecimento ou mudangca do titular ou
dependente, com caretira deve ser comunicada a

coordenagao.

O feirante que agir contra as normas deste requla
mento, perdera a sua carteira, sem direito a qual

quer indenizagao.

A carteira sera recolhida quando o produtor come
ter as seguintes irregqularidades:

a) vender mercadorias estragadas ou contaminadas;

b) vender mercadorias compradas de outros produto

res ou comerciantes;
c) fraudar os precos, medidas ou balangas;
d) brigar ou ter mau comprotamento;
e) vender a grosso antes do horario permitido;

f) dar a sua carteira para outras pessoas vende

rem;
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g) desrespeitar as normas deste regulamento; =

h) deixar estrados na rua.

A carteira de: um produtor s0 podera ser cancelada
apos o assunto ser discutido com o representante

e se necessario discutido na comunidade.

Nas comunidades onde nao houver representante as
carteiras nao serao revalidadas até que seja elei

to outro representante.

No momento em que o produtor for flagrado cometen
do irregularidades e nao acatar a orientacgao do
fiscal, sua carteira devera ser recolhida imediata
mente e o assunto deve ser encaminhado a comunida

de o mais urgente possivel.

A fiscalizagao da Feira sera realizada por um gru
po de fiscais composta por produtores obedecendo a
escala mensal elaborada para o fim.

Aos fiscais caberd também apresentar d coordenagao

um relatdério das ocorréncias havidas em cada feira.

A atividade dos fiscais €& controlar o cumprimento

das normas deste regulamento.

A fiscalizagao sera feita por produtores gque com
poe a comissao fixa de fiscais, em sistema de rodi

7 O

Os fiscais do dia receberao uma gratificagao cor
respondente a uma diaria de um trabalhador rural
para custear a alimentacao e parte do trabalho da

sua propriedade.

Para pagar as despesas com os fiscais, sera cobra
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da uma taxa, por semana, de todos os produtores
gue estiverem vendendo na Feira. O valor sera esta

belecido ap0s discussoes com os produtores.

A SESPA fiscalizard a higiene, examinara os produ
tos, mandando retirar os que julgarem improprios

a0 consumo.

Depois de descarregados, os veiculos e animais de
verao ser imediatamente retirados para outro local

a fim de evitar acidentes ou prejudicar o transito.

E proibido o uso para quaisquer fim das arvores

das ruas onde se realiza feira.

Nao € permitido aos feirantes abandonarem mercado
rias no local da feira devendo recolher toda sobra

que nao seja vendida.

Toda sobra do produto estragado deve ser jogada
nos camburoes de lixo que serao colocados na rua

a fim de facilitar a limpeza.

Na disciplina interna das feiras deve-se:

1) manter a ordem e o asseio;
2) assegurar o seu abastecimento;

3) proteger os produtores e consumidores contra ma

nobras que possam prejudicar seus interesses.

A manutencao da ordem e disciplina, bem como a se
guranga durante a feira estara a cargo da Policia
Militar, a qual devera ser solicitada quando neces

sario pela coordenacao e seus representantes.

Este regulamento entrara em vigor na data de sua

publicacao revogada as disposigoes em contrario
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Matrizes de correlacao simples das funcoes
"feirante", "nao feirante", "feirante e

nao feirante".
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TABELA B, - Matriz de correlacao simples da funcao de pro
dugao Cobb-Douglas, "feirante", Santarém - Pari,

ano agricola 1987/88.

Ln (Vp) Ln (Tr) Ln (Kv) Ln (Kf) Ln (Mo)

Ln (Vp) 1,00000 0,425%570 0,73090 0,61552 0,22154
Ln (Tr) 1,00000 0,40007 0,44000 0,12976
Ln (Kv) 1,0000 0,42108 0,10596
Ln (Kf) 1,00000 0,08197
| Ln (Mo) 1,00000

Fonte: Dados basicos da pesquisa.




TABELA B~ Matriz de correlagao simples da funcao de produ

¢ao Cobb-Douglas, "nao feirante", Santarém-Para,

ano agricola 1987/88.

In (Vp) Ln (Tr) Ln (Kv) Ln (Kf) Ln (Mo) '
Ln (Vp) 1,00000 0,66700 0,57692 0,51866 0,32534 '
;

Ln (Tr) 1,00000 0,37638 0,39414 0,25856
|
Ln (Kv) 1,00000 0,54107 0,10340 3
|
Ln (Kf) 1,00000 0,34789 !
Ln (Mo) 1,00000 1
Fonte: Dados basicos da pesquisa. ﬂ
]
{




TABELA B3- Matriz de correlacao simples da fungao de produ

¢ao Cobb-Douglas, "feirante e nao feirante", San

tarem-Para, ano agricola 1987/88,
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Ln (Vp) Ln (Tr) Ln (Kv) Ln (Kf) Ln (Mo)
Ln (Vp) 1,00000 0,52787 0,67570 0,53752 0,22746
Ln (Tr) 1,00000 0,36872 0,40684 0,19868
Ln (Kv) 1,00000 0,49295 0,07690
Ln (Kf) 1,00000 0,19909
Ln (Mo) 1,00000

Fonte: Dados Basicos da pesquisa.




APENDICE C

Distribuicao de frequéncias absolutas (A) |

e relativas (%) das variaveis "bem de "
consumo duravel" e ‘“compartimentos da .
moradia ".
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APENDICE D

Precos médios reais mensais, no mercado

atacadista de Santarém-PA, no periodo

1982/88, dos produtos: arroz beneficiado,
feijao, milho e farinha de mandioca, em
Cz$/60 kg - margo/86 = 100.
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